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Prélogo

El gjercicio de la abogacia en el ambito litigioso no solo
requiere un dominio profundo de la ley, sino también un
manejo habil de la palabra, el pensamiento critico y la
persuasion. A lo largo de la historia, los tribunales han
sido el escenario donde el lenguaje, las emociones y la
logica convergen para decidir el destino de las personas.

Esta revista nace con la intencion de ofrecer una guia
integral para los abogados litigantes, abordando aspectos
fundamentales que todo defensor debe dominar: desde la
argumentacion juridica hasta las técnicas de oratoria forense.
La comunicacion 'y la oratoria son el cora-
zon de cualquier interaccion en la sala de juicio.

A través de ellas, el abogado transforma pruebas
y hechos en una narrativa persuasiva que busca influir en
la percepcion de jueces o tribunales. La oratoria forense,
en patrticular, demanda no solo claridad y precision en el
uso del lenguaje, sino tambien una sensibilidad especial
para captar la atencion de los oyentes y generar confianza.

En las paginas que siguen, se exploran herramientas
esenciales como la argumentacion y la refutacion, pilares
en la construccion de un caso. Aprender a estructurar ra-
zonamientosy anticiparlos puntos débiles de la parte contrar-
ia es una habilidad indispensable para cualquier abogado.

La ldgica juridica y la epistemologia nos ensenan
a fundamentar nuestras afirmaciones con solidez y a dis-
cernir entre lo que es legalmente relevante y lo que no lo es.

Ademas de la teoria, la practica de la litigacion
exige una estrategia clara. La planificacion cuidadosa,
desde el primer contacto con un testigo hasta el alega-
to de clausura, puede marcar la diferencia entre el eéxito
y el fracaso en el tribunal. El perfil del abogado litigante
que se describe en esta revista incluye cualidades como
la capacidad de analisis, el control emocional y una acti-
tud firme ante los imprevistos, caracteristicas clave para
desenvolverse eficazmente en este entorno tan exigente.

La teoria del caso, el examen directo y el contrain-
terrogatorio forman parte de las tdcticas mds importantes
dentro de un juicio. Conocer la diferencia entre estas fases,
y comprender como las preguntas que se formulan pueden
hacer perder el control del testigo, es vital para cualquier liti-
gante. Asimismo, la habilidad para detectar la sintomatologia
de lamentiray realizar un examen a peritos con efectividad se
explora en profundidad, permitiendo al abogado enfrentarse
con confianza tanto a testigos comunes como a expertos.

Finalmente, la obra aborda el alegato de clausu-
ra, ese momento decisivo en el que se presenta la ultima
oportunidad para influir en el veredicto, asi como la im-
portancia de la persuasion, el arte de conectar emocional-
mente con el tribunal y sellar con éxito la narrativa del caso.

Estarevistaesunainvitacionparaaquellosquedesean
perfeccionarsu destrezaen laarenajuridica. Alsumergirseen
estos capitulos, el lectorencontrara un mapa completo de las
habilidades necesarias para desenvolverse con confianza en
los tribunales, entendiendo que ser un buen litigante no solo
es cuestion de conocimiento técnico, sino también de arte y
estrategia.

Bienvenidos al fascinante mundo del litigio, donde el
derechoy la palabra se entrelazan

para buscar justicia.

MSc. Carla Yesenia Palacios Pérez
Maestra en Derecho Constitucional y Derecho
Procesal Constitucional.
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Introduccion

En el ambito del derecho, el litigio no solo demanda
un dominio exhaustivo de las normas juridicas, sino tambien
el desarrollo de habilidades comunicativas, analiticas y es-
tratégicas que permiten a los abogados destacar en la defen-
sa de sus clientes. Esta edicion de nuestra revista juridica se
centra en los temas fundamentales que componen el arte de
la litigacion, abarcando desde la oratoria y la argumentacion,
hasta el manejo experto de testigos y peritos en el tribunal.

La comunicacion y la oratoria son las piedras angu-
lares en cualquier litigio. El abogado debe ser capaz de ex-
presar de manera clara y persuasiva sus argumentos, al Juez
o Tribunal. En este contexto, la oratoria forense se convierte
en una herramienta indispensable. No se trata solo de hablar
bien, sino de construir un discurso estratégico y contun-
dente que logre captar la atencion y convencer al tribunal.

Un aspecto esencial del litigio es la argumentacion,
que se refiere a la capacidad de estructurar razonamien-
tos logicos y convincentes para sustentar una posicion
juridica. Junto a ella, la refutacion es crucial, ya que per-
mite contrarrestar los argumentos de la parte contraria de
manera eficaz. En este proceso, la [dgica juridica juega un
papel central, garantizando que las deducciones y conclu-
siones sean coherentes y validas dentro del marco legal.

La epistemologia juridica, por su parte, aborda el
estudio de como se construye el conocimiento dentro del
derecho. Entender como se procesan y validan las pruebas
y testimonios es clave para todo abogado que pretenda
fundamentar sus argumentos con solidez y credibilidad.

Otro tema destacado es la litigacion y el papel de
la fonética en ella. La pronunciacion clara y la modulacion
de la voz son elementos clave en el tribunal, ya que con-
tribuyen a la eficacia comunicativa del abogado. A esto
se suma el perfil del abogado litigante, que no solo debe
tener un profundo conocimiento de las leyes, sino tam-
bién ser estratégico y poseer habilidades de adaptacion
para enfrentar situaciones imprevistas durante el juicio.

La teoria del caso y el alegato de apertura son mo-
mentos determinantes en el litigio. La teoria del caso es la
narrativa coherente que el abogado construye a partir de
los hechos, mientras que el alegato de apertura es la prim-
era oportunidad para presentarla al tribunal, sentando las
bases de lo que se pretende demostrar a lo largo del proceso.

El manejo de los testigos es otra habilidad cru-
cial en el litigio. El examen directo de testigos y la detec-
cion de la sintomatologia de la mentira permiten al aboga-
do presentar y respaldar los hechos de manera efectiva.

Ademas, saber porqué esimportante entrevistaralos
testigos antes de su presentacion en el juicio y como proced-
eren el contrainterrogatorio es vital para desmentir o debilitar
eltestimonio de la parte adversa. En este sentido, la diferencia
entre interrogatorio y contrainterrogatorio es fundamental,
ya que, en este ultimo, el abogado puede formular pregun-
tas que desestabilicen al testigo y lo hagan perder el control.

Asimismo, la impugnacion de testigos y el examen
de peritos forman parte de las tdcticas que permiten cues-
tionar la credibilidad de la prueba testimonial o técnica. El
contraexamen de peritos es un proceso particularmente
delicado, en el que el abogado debe ser capaz de formu-
lar objeciones oportunas y refutar de manera efectiva los
argumentos técnicos que pueda presentar la otra parte.

Finalmente, el alegato de clausura cierra el pro-
ceso, ofreciendo al abogado la ultima oportunidad
para persuadir al tribunal. En esta etapa, la persuasion
se convierte en la herramienta decisiva, ya que per-
mite consolidar la teoria del caso y asegurar que los
argumentos resuenen en la mente del juez o al tribunal.

En esta edicion, analizamos cada uno de estos te-
mas en profundidad, proporcionando una guia comple-
ta para quienes buscan perfeccionar su desempeno en el
litigio y desarrollar una estrategia efectiva en audiencias.
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LA COMUNICACION
YLA ORATORIA

Introduccion

Para proporcionar una explicacion detal-
lada sobre comunicacion y oratoria con defini-
ciones de varios autores y una bibliografia que se
desarrollara ante una estructura que abarque ambos
conceptos de manera profunda y académica. Para
este tema se realiza un resumen para cada uno de es-
tos temas, destacando diferentes perspectivas tedricas.

Resumen

La comunicacion y la oratoria son concep-
tos fundamentales en el estudio de la interac-
cion humana y el arte de transmitir ideas, los

cuales deben ser persuasivos y convincentes.

Palabras claves

‘ Comunicacion verbal. Comunicacion escrita.
Comunicacion visual. Comunicacion no visual.
Convencimiento. Oratoria. Discurso.
Elocuencia. Persuasion. Gestos. Voz. Claridad.
Confianza. Lenguaje corporal.

Comunicacion

La comunicacion es el proceso de transmitir
informacion, ideas, emociones o pensamientos en-
tre dos 0 mas personas, con el objetivo de lograr un
entendimiento comun. Este proceso incluye tanto
la comunicacion verbal (hablada o escrita) como la
no verbal (gestos, expresiones faciales, posturas).
La Para el autor (Berlo, 1960, pag. 87) en su obra The
Process of Communication, define la comunicacion
como “un proceso dinamico y continuo que involu-
cra varios elementos: el emisor, el receptor, el men-
saje y el canal”. Para Berlo, la comunicacion no es
simplemente la transferencia de informacion, sino
un proceso en el que el mensaje se ve afectado por
las habilidades de comunicacion, las actitudes y los
sistemas de conocimiento del emisor y el receptor.

La comunicacion tiene: emisor, receptor, men-
saje, canal codigo, contexto y ruido, para
poder transmitir los tres tipos de comunicacion.

1. Comunicacionverbal:

- Oral, esta incluye conversaciones cara a cara, lla-
madas telefonicas, presentaciones, entre otros. Es di-
recta, instantanea y permite la interaccion inmediata.

- Escrita: se refiere a los mensajes que se transmiten por
escrito, como correos electronicos, informes, cartas,
mensajes de texto, etc. Tiene la ventaja de ser duradera
y detallada, pero puede carecer del contexto no verbal.
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2. ComunicacionNoVerbal:

- Gestos y Expresiones Faciales: Los gestos,
posturas, movimientos o expresiones del ros-
tro pueden transmitir emociones y actitudes que
complementan o contradicen el mensaje verbal.

- Contacto Visual: Es una forma podero-
sa de comunicacion no verbal que puede
demostrar atencion, confianza o incomodidad.

« Proxémica: El uso del espacio fisico en la in-
teraccion tambien comunica. Estar demasi-
ado cerca o demasiado lejos de una perso-
na puede afectar la percepcion del mensaje.

3. ComunicacionVisual:

- Es el wuso de imagenes, simbolos,
graficos y  diagramas para transmitir
informacion de forma rapida y directa. Es comun
en publicidad, diseno grafico y presentaciones.

AUTORES:
Alan Josué Castillo Calmo.

Santos Edelmira Castarneda Mérida.




Oratoria

La oratoria es el arte de hablar en pu-
blico con el objetivo de persuadir, informar o
entretener. A través de la historia, este arte ha sido
esencial en la politica, la educacion, y otras dreas en las
que la persuasion y la comunicacion clara son claves.
Para algunos autores la definicion de Ora-
toria se encuadra de la siguiente manera.
Citado en (Escobar, 2021, pag. 33). Oratoria Forense,
define (Davalos, 2010, pag. 3). Oratoria. “La oratoria es
el arte de transmitir ideas por medio de las palabras,
ideas de denuncia, ideas de transformacion, ideas
de conviccion, ideas de compromiso, ideas de espe-
ranza. ideas que son espejo del alma del orador...”.

Para estos autores, la capacidad de un ora-
dor es fundamental para conectar con su publico y
transmitir de manera efectiva, ya que puede inspi-
rar cambios, movilizar a las personas para liderar.

(Jiménez, 2022, s.ip). Curso de Oratoria
Forense: define la oratoria “como el arte de comuni-
car y persuadir eficazmente. Este curso esta diseriado
para ayudar a los profesionales, especialmente a los
juristas, a mejorar sus habilidades de comunicacion
publica, enfocandose en la argumentacion y la per-
suasion”. para Jimenez, la oratoria es fundamental
para el campo legal ya que una comunicacion efectiva
puede influir en los resultados de determinado caso.
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Una caracteristica esencial de la oratoria es la
estructura del discurso y un desarrollo claro de ideas,
Es fundamental que el orador exprese sus ideas de
manera comprensible y directa, debe mostrar se-
guridad, preparacion, control de nervios, ajustar su
lenguaje, para transmitir confianza, a traves del tono
y ritmo, lenguaje corporal, una conclusion convin-
cente, esto genera credibilidad y hace que el publico
confie mas en el mensaje que se esta transmitiendo.

Tipos de Oratoria

- Oratoriapolitica: Se utilizaparapersuadirymovilizaralos
votantes o audiencias politicas. Historicamente, figuras
como Winston Churchill o Martin Luther King destaca-
ron porsu capacidad parainspirar a través de la palabra.

« Oratoria académica: Se refiere a las present-
aciones o discursos en entornos educativos o
de investigacion, donde el objetivo es transmitir
conocimientos de manera clara y comprensible.

- Oratoria motivacional: Busca inspirar y mo-
tivar a la audiencia a través de mensajes pos-
itivos, ejemplos de superacion personal y
consejos  practicos para alcanzar  objetivos.
- Oratoria ceremonial: Se utiliza en ocasiones for-
males, como bodas, funerales o celebraciones
oficiales, donde se habla con respeto y solem-

nidad sobre personas o0 eventos importantes.

Conclusion

La comunicacion y la oratoria son disciplinas interre-
lacionadas que permiten a las personas interactuar,
persuadir y compartir ideas. A lo largo de la historia,
diferentes autores han contribuido con modelos y te-
orias que ayudan a comprender como funciona este
proceso fundamental para la convivencia humana.
A medida que avanza la tecnologia y las sociedades
se wvuelven mads interconectadas, estas disciplinas
siguen evolucionando, destacando la importancia
de la adaptabilidad y la competencia comunicativa.

Referencia Bibliografica

Escobar Cardenas Fredy Enrique. (2021). Oratoria Forense (Tercera Ed.).
(P. P.S.A, Ed.) San Marcos, Guatemala, Guatemala: Foto Publicaciones.

Litografia, editorial e imprenta.

Jiménez Serrano Pablo. (2022). Curso de Oratoria Forense: Como con-

vencer y persuadir hablando. Independently published

Berlo, David Kenneth. (1960). The Process of Communication. NEW YORK.

Conclusion
General

La oratoria es una herramienta poderosa que, a
travées de la practica constante y el perfecciona-
miento de técnicas clave, puede ayudar a cual-
quier persona a mejorar su capacidad de comu-

nicacion y persuasion en situaciones publicas.

ORATORIA FORENCE



PAGINA 8

ORATORIA FORENCE

EL DISCURSO

Y ORATORIA FORENSE

Resumen

El discurso es una forma de comunicar
ideas, sentimientos, pensamientos, opiniones, a
otra u otras personas. Es una “Serie de palabras y
frases empleadas para manifestar lo que se pien-
sa o se siente, perder, recobrar el hilo del discurso.

Razonamiento o exposicion de cierta amplitud so-
bre algun tema, que se lee o pronuncia en publico.”
(Diccionario de la lengua Espanola, 2014 pag.
808) En virtud de lo citado en el Diccionario, el
discurso es una combinacion de palabras que
forman un argumento el cual tiene como finali-
dad transmitir algo aun tauditorio determinado.

En cuanto a la oratoria forense, esta se refiere a los

argumentos que se realizan en el mundo del dere-
cho, los cuales deben ser persuasivos y convincentes.

Palabras claves

Discurso: Palabras, frases, discurso, conocimiento,

expresiones, audiencia, vos.

Oratoria Forense: Lenguaje, argumentacion,

convencimiento, elocuencia, persuasion, derecho,

gestos, voz, tribunales de justicia, habilidad.

Introduccion

El discurso es eficaz cuando el exposi-
tor se prepara con antelacion e indaga sobre el
tema, lo que permite dominio sobre el mismo y
llegado el momento de exponer ante el audito-
rio, utiliza el contacto visual, emplea tonos de voz,
gestos adecuados y se mueve con naturalidad.

Ahora bien, en cuanto a la Oratoria esta se de-
fine como una habilidad de comunicar algo a un pu-
blico determinado en la cual se utilizan argumentos
verbales acompanados de gestos para lograr eficacia
en el asunto que se desea transmitir, pero cuando se
adicionaeltérminoforense,losargumentosserelacionan
con el derecho, es decir, se utilizan palabras juridicas.

Esellenguaje que los profesionales del derecho
utilizanparaconvenceraljuezenlostribunaltesdejusticia.
En ese sentido, el presente ensayo tiene como
finalidad desarrollar el tema del discurso, sus partes,
tipos y en relacion a la oratoria forense, sus clases
y las cualidades que debe tener un orador para
realizar un buen argumento, entre otros aspectos.

AUTORAS:
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Erika Marileida Castaneda Mérida.

Diana Mayste Castillo Carrillo.




El Discurso

El discurso, es una exposicion verbal o
escrita de ideas, razonamientos y argumentos.
El autor Fredy Enrique Escobar Cardenas, en su libro
Oratoria Forense cita a d’Egremy A.fco. quien indica:
“El discurso es una idea codificada... las cualidades
indispensables que se requieren para que un dis-
curso logre sus objetivos, son: a) Claridad. b) Pre-
cision. c). Concision. d). Correccion. e) Conviccion;
y f) Entusiasmo y accion.” (ESCOBAR, 2021, pag. 55)
Porloqueelcitadoautor, refierequeeldiscursodebeten-
erinmersaslascualidadesindicadas paraquesetransmi-
tade forma eficaz y el mensaje llegue de forma correcta.
En cuanto a las partes del discurso, “la
mayoria de los tratadistas lo dividen en las cu-
atro siguientes: Exordio, proposicion, confir-
macion y epilogo.” (ESCOBAR, 2021, pag. 56)

Laprimerapartedeldiscursoeselexordio, esdecir
eslaparteinicial, laintroduccion que se realiza deltema.
El exordio cumple dos funciones basicas: a) Captar la
atencion de los oyentes, y b) Despertar el interés. Recor-
demos que la atencion no es mas que la concentracion
delos elementos perceptivos en un estimulo determina-
doyenunmomentodado. (...) sedice que laatencion es
univoca, es decir, que solamente se puede atendera un
estimulo al mismo tiempo. (ESCOBAR, 2021, pag. 57)
Segun lo indicado por el citado autor, se debe cauti-
var al auditorio, de forma que se logre su atencion y el
interés en el tema que se expone. Es un desafio para
el exponente, pero no imposible, se debe persistir y
desarrollar el discurso de manera clara y concreta.

La proposicion, se refiere a emitir un argumen-
to claro y concreto. La tercera parte del discurso es la
confirmacion, constituyendo la mds importante, en
virtud que al argumentar se debe probar para con-
vencer a las partes. Y la ultima parte es el epilogo, que
consiste en el cierre del discurso, en la cual se resu-

men las ideas principales y se ofrecen conclusiones.

1 « En cuanto a la pronunciacion del
discurso se debe tomar en cuenta la voz, tono,

volumen, ritmo o velocidad y vocalizacion.
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Existen varios tipos de discursos en los cuales se
encuentra, el discurso explicativo, demostrativo, emo-
tivo y persuasivo. El discurso explicativo, consiste en
hacer clara y evidente una idea de un tema, una expe-
riencia.

El discurso  demostrativo, se  utiliza para
demostrar, hacer evidente y claro aquello que a pri-
mera vista parece no serlo y no es otra la finalidad.
El discurso emotivo, el orador intenta crear un efecto,
por lo general positivo, los efectos son sentimientos,
emociones de corazon, quedan descartadas aqui ra-
zones frias, abstractas o demasiado elevadas, los dis-
cursos emotivos pueden degenerar, pueden estar
llenos de exclamaciones hueras. jOH cielos y tierra!
Y, por ultimo, el discurso persuasivo, el cual busca
convencer, persuadir esto implica explicar, argumen-
tar con razones para la inteligencia, conmover los
sentimientos la voluntad de los oyentes nos dirigi-
mos al publico para persuadir con nuestro intelecto.

Oratoria Forense

Son los discursos, argumentos o alegatos,
que se articulan en los Organos Jurisdiccionales. Los
abogados deben persuadir y convencer mediante ar-
gumentos eficaces a un juez, en primer lugar, tienen
que preparar al publico que los escucha para que
consientan la argumentacion, transmitir seguridad,
certeza de lo que se dice. Los argumentos deben es-
tar cimentados por razonamientos logicos, en base a
la experiencia y pruebas que demuestren los hechos.
Es la tecnica mediante la cual a traves del lengua-
je oral y corporal se transmiten argumentos y se
persuade de la validez de los mismos al organo juris-
diccional correspondiente, dentro del desarrollo de
un proceso judicial. Su finalidad es transmitir un men-
saje sin miedos o desconfianza y con desenvoltura y
elocuencia para convencer. (Vasquez, 2023, pag. 20)
Segun la jurista Karol Desireé Vasquez, para con-
vencer a los jueces, se debe tener la habilidad
de combinar la voz y los gestos de forma sin-
cronizada, demostrando dominio y seguridad.

Los abogados deben ser elocuentes al ar-
gumentar, la elocuencia puede ser de forma verbal
0 escrita, entendiendose ésta como la habilidad de
expresarse, cuyo fin es deleitar al oyente o lector, sin
embargo, es menester indicar que la oratoria y la elo-
cuencia se diferencian en que la primera unicamente
se utiliza la voz y la segunda se puede utilizar tanto la
escritura como el habla para poder transmitir un ar-
gumento. Por ende, en el mundo del derecho la elo-
cuencia juridica debe tener un sustento en ley. El autor
Fredy Enrique Escobar Cardenas, en su libro Oratoria
Forense, cita a Enrique Munoz Meany, quien indica:
La oratoria forense comprende todos los discursos pro-
nunciados ante los tribunales, en defensa de la justicia
y del derecho en causas civiles o criminales. Su objeto
es la aplicacion de las disposiciones abstractas y gene-
rales de la ley, a un caso concreto y determinado. La in-
terpretacion del contenido y tendencias de las leyes, es
decir, de su espiritu, constituye la materia sobre las que
versan los discursos del foro. (ESCOBAR, 2021, pag. 44)

En base a lo citado por dicho autor, se debe en-
tenderquelaoratoriaforensecomprendetodoslosargu-
mentos que se realizan en los Organos Jurisdiccionales,
ensilosqueesténvinculadosconelderechoyparatener
mayor eficacia al realizar una argumentacion juridica se
debe profundizaren lainterpretacion y espiritu de la ley.

El orador debe realizar un estudio del caso o
problema que se le plantea para poder brin-
dar una solucion justa fundada en ley. La oratoria
forense puede ser doctrinaria, didactica, procesal y
extraprocesal. Es doctrinaria cuando los argu-
mentos se sustentan en doctrinas juridicas,
planteamientos  filosoficos.  Didactica, cuando
la utilizan los docentes del derecho, como por
ejemplo en capacitaciones, conferencias, entre otros.

Es procesal, cuando la ponen en practica los
letrados del derecho ante los 6rganos jurisdiccionales
y por ultimo es extraprocesal, cuando se realizan con-
ciliaciones extrajudiciales, es decir, fuera del tribunal.
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El alegado de clausura, conocido como las
conclusiones dentro del juicio oral y publico esta-
blecido en el proceso penal guatemalteco, son el
momento procesal oportuno para que el abogado
litigante valiendose de tecnicas y destrezas, puede
expresar ante el juez llamado a dictar la sentencia los
argumentos necesarios y bien concatenados, anali-
zando las pruebas diligenciadas, indicando por qué
Si 0 por que no se les debe otorgar valor probatorio,
para que en base a ello quien juzga tome una de-
cision favorable a los intereses que defiende, hacien-
do prevalecer todo el andamiaje de principios y dere-

chos de las partes para la consecucion de justicia.
®

Conclusiones

La oratoria forense se caracteriza por tener un
caracter funcional, es decir que, se pretende lograr
un resultado eficaz, utilizando argumentos basados
en ley que persuadan y convenzan a un juez o tribu-
nal de justicia, asi como tener la capacidad de estruc-
turar una tesis o antitesis en cualquier momento.

Y el discurso son expresiones verbales y cor-
porales que el exponente realiza, es una herramienta
poderosa en el ambito juridico que no solo sirve para
la comunicacion, sino también para la interpretacion,
la defensa de derechos y la construccion de un en-
torno legal mas justo dentro de un proceso legal.

Referencia Bibliografica
E Escobar Cardenas, Fredy Enrique. (2021). Oratoria
Forense (Tercera Ed.). (P. P. S.A, Ed.) San Marcos, Guate-
mala, Guatemala: Foto Publicaciones. Litografia, editorial e
imprenta.
Vasquez, Karol Desireé. (2023). El Debate, aspectos practi-
cos (Primera ed.). Guatemala, Guatemala: Rejobot.
Diccionario de la Lengua Espariola. a/g. (2014) Tomo I.

2. Del aporte de otros autores como (Reina, 1975, pag.
82) citado por el autor Fredy Enrique Escobar Cardenas, se
desprende que, en la ultima parte del discurso, el orador

forense puede hacer una recapitulacion de todo.
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ARGUMENTACION
Y REFUTACION

Introduccion

La argumentacion principalmente es una
estructuracion lingduistica, la cual tiene como fin pri-

R m e n mordial el convencimiento del auditorio, sin embargo,
también es de utilidad para hacerle creer e influenciar

a los interlocutores, ya que al argumentar el orador

La argumentacion, asi como la refutacion son aporta las razones para defender una opinion, un pun-
habilidades basicas que todo abogado debe de- to de vista y en nuestra prqfes:on defender la teoria 'd,el
sarrollar, toda vez que al hacer uso de oralidad en caso que se le presenta ?1 juzgador. En contra posicion
cualquier audiencia judicial o extrajudicial el pro- encqntramoslarefutac:on, lacual consisteendemostrar
fesional del derecho debe argumentar con propie- mediante e! uso de los contraargumentos elocuentes,,
dad, respaldando y razonando sus alegaciones para que, la teoria del caso Qefenqlda porla contraparte esta
persuadir al auditorio de tener la razon, en tanto equivocada, es falsa, lmpOSIples, contrar{osala logica
que en la refutacion el orador debe de contar con y que atentan contra la legalidad; para asi convencer_al
habilidad de responder de formar efectiva para desa- juzgador que a este le asiste la razon y no al adversario.

creditar o rebatir las afirmaciones de la contraparte.

Palabras claves AUTORES:

Argumentacion, refutacion, discurso, persua- el . g Carlos Ad’:el de Leon Her nandez
\ Helmer Misael Chun Ajtun.

sion, afirmacion, contradecir, légica,
T lenguaje, objetivo.




Argumentacion

Como génesis de la argumentacion, se puede
indicar que argumentar no es mas que indicar las ra-
zones por las que se considera que la afirmacion que
se propone es correcta; ahora bien en cuanto a su defi-
nicion el autor Marafioti, citado por Giron (2024, p.11),
indica que “La argumentacion es una actividad verbal,
social y racional que apunta a convencer a un critico
razonable, de la aceptabilidad de un punto de vista,
adelantando una constelacion de una 0 mas proposi-
ciones para justificar un punto de vista”; como podem-
os inferir de la anterior definicion, argumentar es apor-
tar razones suficientes para defender adecuadamente
nuestro punto de vista, es importante tener en cuenta
que nuestrodiscurso debe estardotadode credibilidad
y presentarlo de manera coherente a fin que en su con-
junto puedan convencer al auditorio que nos escucha.
Laargumentacion es unatareacompleja, envirtud que
para su buen uso es necesario que el orador domine
mecanismos logicos y psicologicos, ademas de los
elementos de la comunicacion, en ese orden de ideas
el autor Diaz citado por (Escobar 2021), afirma que:
La argumentacion se trata de una experiencia oral
convincente, no solamente descriptiva 0 enunciativa,
busca persuadir el auditorio de lo bien fundado de su
tesis, por eso se dice que es agonistica, para ello puede
recurrir al manejo de lenguaje corporal, proxemia,
paralinguismo, manejodeemocionesodiscursosvalor-
ativos, por mencionar algunas herramientas. (p.65)

Partiendo de lo citado anteriormente, podemos
senalar que la argumentacion ademas de una notable
elocuencia para esbozar el discurso, también necesita
de elementos pragmaticos de la comunicacion para
la consecucion de su fin, el cual como se ha indica-
do en repetidas ocasiones, lograr el convencimiento
del auditorio y en nuestro caso el convencimiento de
juez o jueces quienes conocen un caso en concreto.

En una notable argumentacion, el ora-
dor debe manejar y desarrollar los sigui-
argumentacion:

entes elementos de la
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a) Laretdrica: La retdrica define las reglas que ri-
gentodacomposicionodiscursoen prosaque propone
influirenlaopinionoenlossentimientosdelagentey, ental
sentido, es wuna forma de la propaganda,
en suma, la retdrica es el arte o tecnica de
la persuasion por medio del discurso oral

b) El lenguaje: El lenguaje es la herra-
mienta que puede usarse para diversos fines,
sus funciones van desde la descripcion hasta el juego
de palabras, los criterios sobre su uso correcto de-
penden de la funcion que, de realizar dentro de un
determinado contexto social, en el presente caso el
abogado debe contar un amplio lexico juridico, esto
significa que no debe de abusar del lenguaje coloquial.

c) La filosofia: El fildsofo Santo Tomas de
Aquino considerd que la filosofia, es el conocimien-
to de todas las cosas, por sus causas ultimas, bajo la
luz natural de la razon, el que hacer filosofico parte
de la cosa (res) y no de las palabras. Como la res solo
puede determinarse a traves de un proceso racional, el
unico lenguaje valido y adecuado a la tarea es la racion-
al. Laratio es la que transmite significado a las palabras.

d) La ética: La Etica, forma parte de la filo-
sofia, en la argumentacion tiene que dar razones
de sus conclusiones, estas tienen que justificarse
y argumentarse de una manera logica y razonable.
En el tema sometido a discusion, la ética desem-
pena un papel fundamental ya que las conclusiones
a las que se arriban en una argumentacion deben
sustentarse en una ldgica y justificacion razonable
e) Lalogica: La logica es muy usada en los argumentos
juridicos,yaquepermiterazonaryverificarsuvalidezpara
tomar decisiones. Es de gran ayuda para verificar la vali-
dezdelosargumentos, sucoherencia, sisonrazonables,
claros paratransmitirlos hacia el publico al que se dirige.

Refutacion

La refutacion es muy importante dentro
del discurso y es considerado como el elemento
contrario a la argumentacion del adversario y consiste
en mostrar que los argumentos puestos por la contra-
parte en una discusion no son validos, es decir, que las
conclusiones establecidas no tienen un fundamento
demostrativo solido. El autor guatemalteco Esco-
bar (2015), brinda un concepto sobre lo que se debe
entender por refutacion y al respecto nos ilustra al
indicar que:

La refutacion, sin ser tan importante como la argu-
mentacion, constituyeunelementoesencialdelinforme,
puesto que, como complemento de la argumentacion,
la refutacion a través de un proceso de “destruccion ar-
gumental” evita que los argumentos y pruebas del ad-
versario queden incolumes y sin contradiccion alguna,
riesgo éste que no puede correr el buen orador. (p.107)

De acuerdo a lo conceptualizado por el autor ante-
riormente citado se debe entender que la refutacion
es un elemento esencial para el buen orador pues-
to que es a traves de ella que se puede rebatir una
idea indicada por el adversario, es decir que con ar-
gumentos solidos, logicos y coherentes se puede
destruir argumentalmente una tesis contraria.

Es a través de la refutacion que se pre-
tende destruir de manera argumental la tesis que
sostiene la contraparte, por ejemplo en la etapa
del debate y especificamente en las conclusiones,
se ve reflejado el punto de vista que tiene cada
una de las partes, por un lado el Ministerio Publico
como ente investigador y acusador, a traves de las
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pruebas recabas tratara de demostrar la posible
participacion del procesado en el hecho que se le im-
puta y sostendra esta postura a traves de las pruebas
recabada, por otro lado el abogado defensor tendra la
tarea de proteger el principio de inocencia que le asiste
asucliente, atravésdeunarefutacionclara, precisaycon
argumentos solidos y respaldados por las pruebas que
presente, asi como las posibles debilidades que pueda
tener la acusacion presentada por el Ministerio Publico.

El orador que al hacer uso de la palabra para
refutar los argumentos de la contraparte tiene que
tener claro que al esbozar sus razonamientos es-
tos deben seguir una secuencia logica a fin de con-
vencer al auditorio que la refutacion goza de mas
credibilidad que la argumentacion que le precede,
y en ese orden de ideas el autor Escobar (2021), es-
tima que existen tres etapas importantes para re-
futar correctamente, siendo estas las siguientes

1a. A través del estudio del asunto, des-
cubriremos cuales son los argumentos, hechos y
pruebas con los que probablemente contara el ad-
versario en su informe ordenandolo por importancia.
2a. Una vez conocidos los argumentos, tendremos
que identificar las debilidades, contradicciones de
dichos argumentos y sistematizarlos debidamente.

Ojo es conveniente limitarse a los mas im-
portantes, desechando aquellos accesorios o que,
de una u otra forma admitirlos. 3a. Preparar to-
dos los argumentos que dispongamos conta los
argumentos adversos, argumentos que logica-
mente deberan encontrarse por la prueba. (p.113).




De acuerdo con indicado anteriormente, se
infiere que un buen orador debe usar la [0gica para re-
futar correctamente, por un lado, observar las falencias
y debilidades de los argumentos la parte contraria y por
otroprepararunarefutacionconbasessolidasy pruebas
quepermitan, darlemayorcredibilidadalaideacontraria.
Para que una secuencia de argumentos sea
considerada una refutacion es preciso que las premisas
de la primera impliquen logicamente la falsedad de las
premisasdelasegunda, enesesentidosepartedelaidea
que la refutacion es inseparable de la argumentacion.

Para efectos de analisis la refutacion tiene
la siguiente clasificacion:

a) La contradiccion: consiste en tener una postura
contraria a la indicada por la parte contraria, la real
academia espanola la define como la afirmacion o
negacion que se oponen una a otra y reciprocamente
se destruyen.

b) La objecion: es un reparo contra cierta cosa y se
sustenta con razones y

argumentos que alguien opone frente a un error
cometido por otra persona.

¢) Laimpugnacion: en téerminos sencillos, desde el
punto de vista procesal, una impugnacion se presenta
por la interposicion de un recurso que lleva implicito el
argumento contra una sentencia o una resolucion
judicial.

d) Laréplica: esta consiste en presentar argumentos
que expresen una idea contraria

al alegato que realice la contraparte.

e) La interpelacion: esta consiste en pedir con autori-
dad a alguien explicaciones

sobre ciertos asuntos en los que ha intervenido o so-

bre algo que ha hecho.
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Conclusion

De acuerdo a lo analizado en el presente trabajo
se concluye que argumentar es presentar razones que
justifiquen la adopcion de una determinada posicion
en una controversia o conflicto, con la finalidad de
dar por validos los hechos afirmados en la tesis y, en
definitiva, obtener un convencimiento en la persona
del juez quien al final es el encargado de velar por la
averiguacion de la verdad. Por otro lado frente a una
argumentacion puede existir una refutacion la cual
permite mostrar que los argumentos de la contraparte
no son validos, y posiblemente pueden ser destruidos
a traves de razones logicas y pruebas que demues-
tren una idea contraria a la indicada por el adversario.
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Conclusion
General

Una buena argumentacion debe
contener ideas objetivas que justifiquen la tesis que
cada parte tiene frente a un conflicto, y para que
exista una buena argumentacion es necesario que
cumpla con elemento como la retdrica que rige la com-
posicion del discurso, el lenguaje que sera el juego de
palabras para expresar una idea, la filosofia que presen-
ta un proceso racional para plasmar una tesis frente a
un conflicto, la ética que debe ser la guia de todo pro-
fesional al momento de realizar una argumentacion y
la logica que permite razonar y verificar su validez para
tomar decisiones. Asi mismo es importante tomar en
cuenta que frente a una argumentacion puede existir
una refutacion la cual permite mostrar que los argu-
mentos puestos por la contraparte en una discusion no
son validos, y para que exista una adecuada refutacion
tambien debe reunir ciertos elementos como la con-
tradiccion que consiste en tener una postura contraria
a la del adversario, la objecion que es un reparo con-
tra cierta cosa y se sustenta con razones y argumen-
tos que alguien opone frente a un error cometido por
otra persona, la impugnacion que generalmente se
plasma con la interposicion de un recurso y que lleva
implicito un argumento contra una sentencia o una
resolucion, la réplica que se realiza a traves de un ale-
gato frente a la idea de la contraparte, y por ultimo la
interpelacion que consiste en pedir explicaciones so-
bre ciertos asuntos en los que interviene una perso-
na por razon de su cargo o sobre algo que ha hecho.
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LOGICA JURIDICA

Resumen

La logica juridica es una rama de la lOgica y
esta juega un papel muy importante en su aplicacion
dentro del derecho, a lo largo de la historia se le
ha conocido con diversas denominaciones: LOgi-
ca juridica, l0gica legal, Ogica de la jurisprudencia,
logica del derecho entre otras mas, la logica juridi-
ca estudia lo relacionado a los pensamientos, ra-
zonamientost juridicos que propician de tecnicas
y metodos que serviran como base para lograr un
razonamiento adecuado, esta es tambien utiliza-
da para la fundamentacion de sentencias siendo
entonces un instrumento para el derecho ya que
se encarga a traves de razonamientos l0gicos de
examinar las operaciones intelectuales como los
conceptos, definiciones, juiciosy raciocinios juridicos.

Se ha dicho tambien que la [Ogica juridica se uti-
lizar para lograr razonamientos logicos ya que toda
actividad cientifica en cualesquiera de las dreas de
la ciencia supone una serie de operaciones lOgicas
que son comunes a todas las areas de investigacion,
es decir que para la ciencia que se elija siempre ten-
dran lugar las operaciones logicas de elaborar con-
ceptos, definirlos, dividirlos, clasificarlos ya razonarlos

Palabras claves

Légica, razonamientos, pensamientos, técni-
cas, métodos, recursos, derecho, identidad,
légica dedntica.

Introduccion

La ldgica juridica es una disciplina formal
que estudia el pensamiento racional, analizando el
pensamiento correcto y el andélisis de cada caso en
concreto utilizando leyes y principios juridicos que
permite la armonia entre la teoria y la practica juridi-
ca con el fin de orientar las relaciones humanas.
Entre los objetivos principales de la Logica Juridica esta
el proporcionar principios correctos del pensamiento
con relacion al ordenamiento juridico y su vinculacion
con elabogado, evitando errores y falacias para ser ade-
cuada la argumentacion juridica en casos concretos.
En el presente trabajo se desarrolla la Logica Juridi-
ca desarrollando los aspectos mds importantes para
ser aplicados en la argumentacion de los abogados y
jueces ya que su aplicacion induce a un razonamien-
to juridico objetivo en el cual la finalidad de mismo es
buscar una solucion a los conflictos y exponer una
proposicion  razonable, justificando 'y funda-
mentando para obtener como fruto una res-
olucion favorable a nuestra teoria del caso.

AUTORES:
Karim lvonn De Leon Roldan
Axel Reynel Cifuentes Castillo
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Logica
Juridica

La [ogica juridica es una rama de la [ogi-
ca y juega un papel muy importante en su apli-
cacion dentro del derecho, a lo largo de la
historia se le ha conocido con diversas denomina-
ciones: Logica juridica, logica legal, [ogica de la
jurisprudencia, logica del derecho entre otras mas.

Debemos de tener un concepto claro acerca de
la l6gica juridica que no es mas que aquella rama de la
[6gica que estudia los pensamientos, la forma que se
estructuran las normas, asi como los
conceptos y razonamientos juridicos, en ella se
propiciaran de técnicas y meétodos para lograr
un razonamiento adecuado, con la que los
abogados o juristas busca lograr el convencimiento.

El Autor Alvarado hace referencia a una defin-
icion sobre la logica juridica la cual consiste:
En el estudio de la aplicacion de todos los re-
cursos favorables y aprovechables de la logi-
ca, en sentido amplio, al campo del derecho, es-
tos recursos comprenden el empleo de la logica
indicativa formal (tanto tradicional, como simbodlica)
asi como el de la logica deontica y la logica retorica
o de la argumentacion. (ALVARADO, 2012, Pag. 43)

El Jurista Alvarado indica que para la aplicacion
de la logica juridica se utilizan recursos los cuales
se aprovecharan para una mejor comprension
de la logica formal, logica deontica y retorica.

La logica juridica es tambien utilizada para la
fundamentacion de cualquier sentencia judicial, nos
ensena a distinguir lo bueno de lo malo, en el caso de
los que ejercemos la abogacia la tarea importante es la
de analizar sobre lo que esta bien o mal, es de ahi que
surge la necesidad de pensar en lo logico, verdadero
y equilibrado, es un instrumento para el Derecho y se
encarga de examinar, desde el punto de vista formal,
las operaciones intelectuales del jurista, asi como los
productos mentales de esas operaciones tales como:

conceptos, definiciones, juicios y raciocinios juridicos.
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El jurista Escobar tiene su propia definicion en cuen-
ta a lo logica juridica la que se complementa con
principios, axiomas o leyes y la de-
fine de la siguiente manera:

La logica juridica cuenta con principios, axio-
mas o leyes de la [0gica que en general aplican al or-
den normativo, nace la logica juridica, es decir la [0gi-
ca juridica no es una disciplina autonoma, tiene fuente
en la logica general por tanto los principios, axiomas o
leyes de la [Ogica juridica, constituyen una rama espe-
cial de la logica general. (ESCOBAR, 2015, Pag. 112)
En el estudio realizado por el autor Escobar establece
que la logica juridica hace uso de varios principios,
axiomas o leyes de la l0gica general por lo que se
evidencia de esta manera que la [dgica juridica no
es autonoma ya que se complementa con la ldgica
general utilizando sus principios, axiomas o leyes.
Principios De La Légica Juridica
1. Principio de la identidad
juridica

Este principio de la entidad juridica esta-
blece que las normas juridicas permiten todo aquel-
lo que no esta prohibido de esta manera se con-
figuraria como valido, como ejemplo en nuestro
ordenamiento juridico puede citarse el principio de
legalidad en virtud que nadie puede ser penado por
hechos que no estén calificados como delitos o faltas.

2. Principio de no contradicciéon

El principio de no contradiccion establece
que cuando nos normas juridicas de derecho vi-
gente son contradictorias entre si ambas no pueden
ser validas, pero en el derecho este principio no es
aplicable ya que si existe contradicciones se de-
ben de corregir con utilizando modos logicos.

3. Principio de tercero excluido en derecho

El principio de tercero excluido en derecho
establece que la conducta del ser humano dentro de
la normativa legal solo puede ser prohibida o permiti-
da, ya que si las normas se oponen entre si ambas no
pueden ser validas ya que no puede ser posible que
existan normas que prohiben y otras que permitan.

4. Principio de razén suficiente enderecho

Enesteprincipiodelaldgicajuridicaseestablece
que la persona que ha sido sancionada es porque ha
violado una norma juridica y como consecuencia de su
conducta se la haimpuesto una consecuencia juridica.

Los principios antes expuestos han de
tomar en cuenta en la forma en la que se debe de
analizar lo diferentes razonamientos o pensamien-
tos logico-juridicos ya que se pretende identificar
las proposiciones y que elementos intervienen para
la construccion de las mismas, en el caso de los
jueces para la toma de decisiones en las sentencias,
Se debe realizar un andlisis de la logica dedntica para
tener un conocimiento general SO-
bre la logica juridica es por ello que el au-
tor Alvarado la define de la siguiente manera:

La logica dedntica emplea en gran medida los con-
ceptos, métodos y leyes de la ldgica indicativa, su
simbologia utiliza los denominados operadores
dednticos, el significado de estos operadores se re-
fiere a los términos dednticos de la conducta que, a
su vez, son palabras y conceptos que caracterizan
al lenguaje normativo. (ALVARARO, 2012, Pag. 112),

El autor Alvarado hace referencia a la logica
dedntica en la que se utilizan concepto, metodos y
leyes en la que se utilizan operadores dednticos los
cuales simbolizan la conducta de hacer o no hacer,
por un lado, la conducta de hacer que refiere a una
facultad, mientras que la de no hacer una prohibicion.

La logica juridica ademas es utilizada en
diferentes tipos de debate ya sea politico, legislativo o
parlamentario y juridico su objetivo es el de relacionar
conceptos teoricos que se relacionan con la realidad,
los debates son fuente de informacion pues en ellos se
mide la capacidad mental para la toma de decisiones,
ya que el reto es el de llamar la atencion de quienes
escuchan, los debates parlamentarios se centran en
las controversias que surgen en las diferentes camaras
de diputado esto atendiendo el ambito legislativo,
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pero el debate que debe de importarnos es el
juridico ya que en este debe de defenderse una
tesis para lograr el tconvencimiento de quienes
toman las decisiones judiciales, para ello debe
hacerse uso de una argumentacion juridica.

Conclusion

La Logica Juridicatambien denominada: [ogica
legal logicadelajurisprudencia, l0gicadelderechoentre
otras, estudia los pensamientos, la forma que se estruc-
turan las normas, asicomo los conceptos y razonamien-
tos juridicos, en ella se propician técnicas y métodos
para lograr un razonamiento adecuado, con la que los
abogados o juristas busca lograr el convencimiento.

Lalogicajuridicaesunaramadelalogicageneral
que proporciona principios correctos del pensamiento
con relacion al ordenamiento juridico y su vinculacion
con el abogado, evitando errores y falacias para ser
adecuadalaargumentacionjuridicaencasosconcretos.
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EPISTEMOLOGIA JURIDICA

Resumen Introduccion

La epistemologia, también conocida como

gnoseologia o teoria de conocimiento, s una parte La epistemologia es una rama fundamental En el ambito juridico, surge la epistemologia
de la filosofia como la ética pero a diferencia de esta de la filosofia que se ocupa del estudio del cono- juridica, que se centra en el estudio del conocimiento
que es eminentemente normativa y que se interesa iy : iy , / . q il .

. . cimiento, su naturaleza, origen y limites. A través de en el campo del derecho. Esta subdisciplina examina
por las reglas del comportamiento moray la episte. un analisis critico, a epistemologia busca responder  como se produce, justifica y utiliza el conocimiento
mo ogiaes especulativa es decl que se interesapore! preguntas esenciales sobre qué es el conocimiento,  juridico, asi como las teorfas que fundamentan (a in-
conocimiento como es, su objetivo es aclarar las como se adquiere y que justifica nuestras creencias. terpretacion y aplicacion de las normas legales. La
condiciones en que fueron posibles, juridicamente Esta disciplina investiga la relacion entre el sujeto  epistemologia juridica no solo busca comprender el
puede aclarar problemas escondidos en el eterno que conoce y el objeto del conocimiento, asi como  contenido del derecho, sino también explorar como
problema definitorio delderecho y sobre su ubicacion las diferencias entre creencias, opiniones y el cono-  [legamos a conocerlo y aplicarlo de manera efecti-
en las ciencias sociales. Las multiples escuelas juridi- cimiento verdadero. En esencia, la epistemologia se va y justa. A través de diversas teorias del derecho,
cas generan d.’ﬁcug?des en ’ajp“cac’o'? del der eC'ZO' esfuerza por entender como sabemos lo que sabemos.  como el positivismo juridico, el derecho natural y el
Su importancia radica en poder apreciar porque (as realismo juridico, se ofrecen perspectivas sobre la
preguntas sobre como se conoce una cosg, la percep- Tradicionalmente, ~se ha  considerado construccion y comprension del conocimiento legal
cion de la realidad va depender de manera esencial que la epistemologia actua como una meta )

L . teoria, analizando y evaluando criticamente los pro- L istemoloaqia juridi inter rl

De nuestra estructuracion moral de pensamientos ductos de la activiéf/ad cientifica. Sin embargo, enplas forma ena qefessz igtg%?e{gn c?acsales)?es yelggacﬁtgr,-oi
y deseos quizas no tenemos los pensamientos que ultimas décadas, esta vision ha sido desafiada porenfo-  utilizados para validar las normas juridicas y su apli-
[queremos O deseamos 8 pretendemos, tenggps ques provenientes de las ciencias sociales, comolapsi-  cacion. Autores como Ruiz Monroy y Paez han de-
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interesante ya que todas las creencias han venido do el alcance de la epistemologia, integrando el cono-  tura del conocimiento juridico en las sociedades.

cambiando con el paso del tiempo en el derecho
han persistido cuestiones teoricas ya que siempre ha
sido dinamico la interpretacion de las normas juridi-
cas como una actividad epistemologica va investi-
gar todas las condiciones y fundamentos del cono-
cimiento del derecho de diferentes puntos de vistas.

cimiento cientifico dentro de sus marcos explicativos.
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Epistemologia

La epistemologia es la rama de la fi-
losofia que estudia la naturaleza, el origen y
los limites del conocimiento, se puede decir que se
centra en cuestiones como que es el conocimiento,
de que forma se adquiere y que justifica las creencias,
investiga la relacion entre el sujeto que conoce y el
objeto del conocimiento, asi como las diferencias en-
tre creencias, opiniones y conocimiento verdadero.

En resumen, la epistemologia busca en-
tender como sabemos que ya coOnocemos.
Tradicionalmente la  epistemologia ha sido
considerada una disciplina filosofica, encargada de
analizar y evaluar criticamente los productos de la
actividad cientifica, se la ha considerado una teoria de
segundo nivel, o metateoria, porque su objeto de estu-
dio esta constituido por teorias cientificas, es decir, te-
orias que pertenecen a un primer nivel porque refieren
aun cierto dominio ontologico, esta caracterizacion co-
loca a la epistemologia por encima del nivel de la cien-
ciay ocupada en analizar lo que se produce en el seno
de aquella, en las ultimas décadas esta posicion se ha
visto enfrentada, explicita o implicitamente a concep-
ciones provenientes de las ciencias sociales, principal-
mente de la psicologia y la sociologia, de ha intentado
interpretar al conocimiento cientifico desde una teoria
determinada, disputando asi el terreno ocupado tradi-
cionalmente por los “filosofos” de la ciencia, los desar-
rollos masimportantes han provenido del marxismo, del
psicoanalisisydelasicologiageneética, teoriastodasellas
que por su amplio poder explicativo han logrado incluir
dentro de su alcance al conocimiento cientifico mismo.

El autor Escobar (2015) establece que para
muchosautoreslaepistemologiaeselsectordelafilosofia
que examina el problema de conocimientos en general;
el ordinario, el cientifico, el filosofico, etc. otros autores
prefieren hacerladistincionentreteoriadelconocimien-
to y Gnoseologia como el estudio del problema del
conocimiento general y, epistemologia en un sentido
estricto, refiriendose al estudio de los problemas del
conocimiento cientifico. (Escobar, 2015, pag. 117)
El autor Escobar refiere la Epistemologia como un drea
de la filosofia la cual tiene por objeto evaluar cono-
cimientos en general, ya que estudia el conocimiento
en general refiriendose a problemas de entendimiento
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L Lenin, (2014) define la epistemologia
es una rama de la filosofia que se encarga de la
teoria del conocimiento. Su estudio es muy im-
portante para toda persona interesada en la gen-
eracion del conocimiento cientifico, mds aun si
aspira a ser un miembro activo de lo conocido
como comunidad cientifica. (Lenin, 2014, pag. 4).
El Jurista Lenin define que la epistemologia es aquel-
la rama de la filosofia que tiene por objeto el con-
ocimiento, su importancia radica en el ser huma-
no, ya que se interesa en el conocimiento cientifico
Principios De La Logica Juridica

Epistemologia Juridica

La epistemologia juridica es parte de la epis-
temologia que se enfoca exclusivamente al estudio,
elaboracion y critica de la teoria del conocimien-
to juridico, tomando en cuenta las particulari-
dades que distinguen a la ciencia juridica del res-
to de las ciencias. El autor Paez (2015) define “La
epistemologia juridica es parte de la filosofia del
derecho que aplica métodos e ideas de la episte-
mologia general al estudio de los procesos cogniti-
vos en el campo del derecho” (Paez, 2015, pag. 17).

El autor Paez define que la epistemologia for-
ma parte de la filosofia del derecho que estudia los
fundamentos filosoficos del derecho como orden
normativo de la conducta humana, teniendo por el
estudio del conocimiento en el campo del derecho.

La epistemologia juridica es una subdiscipli-
na que se centra en el estudio del conocimiento en el
ambito del derecho, es aquella que analiza como se
produce, justifica y utiliza el conocimiento juridico, asi
como las teorias que fundamentan la interpretacion
y aplicacion de las normas legales. Se ocupa de ex-
plicar la posibilidad del conocimiento, las maneras
de acercarse al objeto del conocimiento, asi como de
revelar sus diversos paradigmas. Implica una reflexion
sobre el conocimiento del derecho y si este es posible,
asi como sus maneras de presentarse en la sociedad.

Es importante hacer mencion en el contenido
del presente ensayo que al hablar de epistemologia
juridica es de hace mencion de las diferentes te-
orias del derecho como lo es el positivismo juridico,
el derecho natural y el realismo juridico que ofrecen
perspectivas sobre como se construye o compren-
de el conocimiento legal. Ya que la epistemologia
busca comprender no solo el contenido del derecho
sino tambien como llegamos a conocerlo aplican-
do ese contendido de la manera mas efectiva y justa.

Se agrega que la epistemologia juridica se
basa en enfocar el saber como se constituye el con-
ocimiento en el ambito del derecho, asi como la for-
ma en que se interpretan las leyes que puede ser de
forma literal, teleoldgico, sistemdtico entre otros y
el estudio de los criterios se emplea para validar las
normas juridicas y su aplicacion. Para el autor Ruiz
Monroy Antonio citado por Escobar, (2015) “la epis-
temologia juridica es una rama de la epistemologia
general que tiene por objeto el estudiar y analizar el
conocimiento que produce el Derecho, es mas, el
conocimiento que produce la investigacion creacion
y aplicacion del derecho”. (Escobar, 2015, pag. 118).

El autor Escobar hace mencion que la episte-
mologiajuridicaes unareadelaepistemologiaengener-
allacualtiene porobjeto el estudio delconocimiento en
general, enelambitojuridicotienecomofinalidadelestu-
dioyanadlisis del conocimiento que produce el derecho.

El autor Mato Carlos citado por Escobar, (2015)
difiere que en el derecho podemos distinguir dos mun-
dos epistemologicos “el ser”y “el deber ser”, en ambos
mundos se aplica la razon, como principal herramienta
para conocer la verdad, la razon es la facultad de for-
mar principios a priori, pero a nuestro entender exis-
ten dos tipos de razon: la razon pura del conocimien-
to y la razon pura practica. (Escobar, 2015 pag. 118).
Para el autor Escobar refiere que al hablar de episte-
mologia juridica se debe de distinguir dos mundos que
abarcan el concepto de epistemologia siendo el sery el
deberser, enambos conceptos se aplica el razonamien-
to como instrumento del conocimiento de la verdad.
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Fuentes, (2022) define la epistemologia juridi-
ca entra en la reflexion sobre el conocimiento del
derecho; se trata de dilucidar si este conocimiento
es posible, ¢qué forma o estructura ha de tener?, y
¢cudles son sus maneras de presentarse en las socie-
dades?, entre otros aspectos. (Fuentes, 2022, pag. 22).
La epistemologia juridica en el ambito del dere-
cho, tiene por objeto el conocimiento ya que
tiene por objeto el estudio de mismo, hacien-
do cuestionamientos para determinar si el mismo
ha de ser posible derivado de las interrogantes.

Conclusion

La epistemologia juridica se presenta como
una subdisciplina esencial dentro del estudio del
derecho, enfocandose en la naturaleza, produccion y
justificacion del conocimiento juridico. A través de un
analisis critico, esta rama de la epistemologia no solo
busca entender como se construye el conocimiento
en el ambito legal, sino tambien como se interpreta y
aplica este conocimiento en la préactica. La distincion
entre diferentes teorias del derecho, como el positiv-
ismo juridico, el derecho natural y el realismo juridi-
co, permite explorar las diversas perspectivas que
influyen en lacomprension del derechoy su aplicacion.
La reflexion sobre la posibilidad del conocimiento
juridico y sus estructuras es fundamental para quienes
aspiran a ser miembros activos de la comunidad juridi-
ca. La epistemologia juridica invita a cuestionar no solo
el contenido del derecho, sino tambien los métodos
y criterios que se utilizan para validar y aplicar las nor-
mas. En este sentido, se convierte en una herramienta
crucial para garantizar que el conocimiento juridico sea
efectivo y justo, promoviendo una comprension mas
profunda de la relacion entre el derecho y la sociedad.
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LITIGACION Y FONETICA

Resumen

La importancia de la litigacion y fonética en el
gjercicio de nuestra profesional es de interés en la ar-
gumentacion que se realiza antes los diferentes cam-
pos delderecho, es necesario de establecerlarelacion
entre ellas, su diferencia y la importancia de estas ra-
mas, es muy importante ampliar los conocimientos
y poner en la practica forense, para tener una buena
argumentacion juridica; la litigacion es una técnica de
la argumentacion juridica que permite a las partes de
un proceso judicial, exponer ante el juez de manera
verbal, cada una de las partes habla con una finali-
dad de persuadir al juez acerca de un caso concreto,
y de forma el juez emite una decision de una manera
razonable y justa, por su parte la fonética estudia los
sonidos fisicos del discurso humano, las propiedades
fisicas de los sonidos, para hacer llegar la informacion
al juzgador y obtener una resolucion favorable.

Palabras claves

Litigacion, fonética, argumentar, persuadir,
plataformas, factica, iconico, forense, facial,
paralinguiistica, fonematica, acusticas,
fonacion.

Introduccion

En el presente trabajo se resalta la importan-
cia de la practica forense y para lo cual se utiliza la liti-
gacion como unatécnica de la argumentacion juridica,
la cual desarrolla una intensa actividad de asesora-
miento preventivo y preparatorio para la persona que
solicita los servicios del abogado, que tiene por objeto
dar a conocer por medios idoneos y tecnicas convin-
centes los argumentos que van encaminados a evitar
conflictos, porque por medio de esta arte, se busca
persuadir al juez, no imponer los argumentos, y es ahi
donde la importancia de la fonética que no es gritar
para ser escuchado sino aplicar un tono adecuado a
los argumentos, y asi en caso de llegar a juicio, garan-
tizar una posicion procesal solida para el cliente, por
su parte la fonética se dirige como funciona nuestra
linguistica y que engloba la produccion, naturale-
za fisica y percepcion de los sonidos de una lengua.
contenido del derecho, sino tambien explorar como lle-
gamosaconocerloyaplicarlode maneraefectivayjusta.

A traves de diversas teorias del derecho,
como el positivismo juridico, el derecho natural y el
realismo juridico, se ofrecen perspectivas sobre la
construccion y comprension del conocimiento legal.
La epistemologia juridica se interesa por la forma en
que se interpretan las leyes y los criterios utilizados para
validar las normas juridicas y su aplicacion.
Autores como Ruiz Monroy y Paez han destaca-
do la importancia de esta disciplina en el anali-
sis del conocimiento que produce el derecho, asi
como en la reflexion sobre la posibilidad y estruc-
tura del conocimiento juridico en las sociedades.
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Litigacion

La litigacion contempla el principio de
oralidad, caracteristica que se refleja dentro del siste-
ma del derecho procesal penal de Guatemala y que
de alguna manera es obligatorio tener que argu-
mentar ante los tribunales de justicia, es decir que el
abogado debe de tenerhabilidades y destrezas de
comunicacion para persuadir al juez, para que el juez

tome su decision respecto a la teoria del caso que se le
hapresentadoydecidade unamanerarazonableyjusta.

El abogado debe ser un orador efectivo,
usando la oralidad para presentar los argumentos de
su teoria del caso, de la forma que estos se entiendan,
asi tambien debe presentarlos en orden, para que la
informacion llegue de una manera efectiva ante el juez
y que el juez tome su decision, apegada a las normas
juridicas y en pro de la justicia, en este orden de ideas,
esta comunicacion que hace el abogado, debe encam-
inarse al respeto de los derechos y garantias de todas
las personas involucradas, por tal razon es importante
saber formular preguntas con un ritmo y tono adec-
uado, para evitar una revictimizacion en las personas
agraviadas y sin sugerir respuesta o generar al-
gun tipo de coaccion contra la persona sindicada
y/o procesada, con las preguntas que se le formu-
len debe tenerse cuidado que sean relevantes para
obtener la atencion del juez, y con las respues-
tas que se obtengan de las mismas, presentar un
panorama amplio de las plataformas factica juridi-
ca y probatoria dependiendo de la etapa procesal.

El juicio oral como tema dentro de la
litigacion forense, es un sistema interaccional que se
centra en tres fines los cuales son: persuadir al juez,
aconsejar al cliente y alcanzar un acuerdo con la otra
parte que interviene o en su caso con la fiscalia a car-
go de la investigacion, esto a través de una comuni-
cacion verbal donde es por medio de palabras o no
verbal que es la comunicacion que complementa a la
primera.
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La parte de la comunicacion no verbal que el autor
menciona, en la cual se refiere a la expresion corpo-
ral y también se une el lenguaje iconico, es impor-
tante mencionar que dentro de la comunicacion no
verbal en oratoria forense se toma en cuenta que
a las palabras debe unirsele la conducta corporal,

que se refleja desde el momento que se ingresa
a una sala de audiencias, con la caminada, la expresion
facial que se manifiesta en ese momento, la mirada que
se intercambia con los con las demas personas, una
sonrisa, la postura al momento de sentarse en la sala
de audiencias. Por su parte afirman (Baytelman y Duce,
2004, p. 184) “No es cualquier cosa que al abogado se
le ocurra pararse a decir. No es un ejercicio emotivo,
ni retorico, ni de oratoria y por, sobre todo, no es una
ultima y magica oportunidad para salvar un mal juicio”.
Haciendo énfasis al alegato final dentro de un juicio oral
0 debate, como ultima oportunidad de presentar una
argumentacion de calidad dentro de un proceso penal.

Asitambien los movimientos que se realizan con
las manosy los brazos, la orientacion de donde se ubica
la persona, en este caso el abogado, el querellante y el
Ministerio Publico y las demas personas que participan
dentro de lasalade audiencias, es decirquétan proximo
estd de la otra persona, otro factor importante es la apa-
riencia personal consistente en la vestimenta acorde a
la profesion de abogados, las manipulaciones del ros-
tro que van desde tocarse la nariz tocarse el cabello, los
movimientos que se realicen también con las piernas o
las manos, las cuales se pueden reflejar como nerviosis-
mo, otracosamuyimportantedentrodelalitigacionesla
paralinguistica, que consiste en la velocidad con la
cual se dan a conocer las palabras, es decir qué tan
répido o que tan despacio se van a leer o se van a dar
a conocer los argumentos al juez, como se va a trans-
mitir esa informacion a las demas partes que estan
siendo receptores en ese momento, inmersa en la
paralinguistica se deben respetar los signos de pun-
tuacion, entre ellas las comas, los signos de interro-
gacion, puntos finales y otros. Importante tomar en
cuenta la empatia que se debe tener con los demas
que intervienen en una sala de audiencias, no puedo
demostrar una sonrisa cuando la persona que esta par-
ticipando en la audiencia pues se sienta quiza triste.

Tambien debe tomarse en cuenta que litigar es
un ejercicio profundamente estratégico donde lo que
Se va a persequir es la averiguacion o la investigacion
de la verdad de un hecho delictivo en el sistema acu-
satorio pues la prueba no habla por si sola debe le
debe presentarse ante el juez y ponerse al servicio de
la argumentacion oral que se va a hacer respecto de
la misma es importante mencionar que es labor del
abogado hacer llegar el mensaje saberlo transmitir
hacia los demas receptores y que se y que estos se
puedan resolver dando la mejor version fidedigna de
los hechos y es decir la teoria mas adecuada y justa.

Fonética

La fonética estudia los sonidos fisicos del
discurso humano, las propiedades fisicas de los
sonidos, desde el punto de vista de su produc-
cion, trasmision y percepcion. Dentro de la linguisti-
ca se encuentra la fonética, que va dirigidos a los
sonidos que articulan los seres humanos
para poder comunicar lo que sienten, y lo
que piensan acerca de mundo que los rodea.
Dentro de sus extensas ramas de la fonética ex-
iste: Fonética experimental, fonética articulatoria,

fonematica o fonética acustica. Por su parte in-
dica el autor (Escobar, 2021, p.143) “Es la rama de la
linguistica que estudia la produccion, naturaleza fisica
y percepcion de los sonidos de una lengua”. Tal como
indica este jurista guatemalteco que se debe tomar en
cuenta la percepcion de los sonidos para transmitir de
una manera correcta la informacion para con el publi-
CO que es destinatario a quien se quiere persuadir, en
el caso de la oratoria forense es al juez a quien debe
llegar esta informacion de una manera adecuada.
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Fonética experimental es la que estudia los
sonidos orales desde el punto de vista fisico, reu-
niendo los datos y cuantificando los datos sobre la
emision y produccion de las ondas sonoras que con-
figura el sonido articulado, se basa en hacer experi-
mentos con sujetos, ver como se articula un sonido
de forma natural o de qué forma se percibe un sonido.
Utiliza instrumentos como el nasometro, el glotografo,
que muestra bien sea las ondas sonoras del habla
proveniente de la boca o de la nariz o de la laringe,
o las distintas zonas del paladar donde la lengua ha
tocado el conjunto de datos analizados al medir los
sonidos, depende unicamente de la precision instru-
mental, asi como de otros conocimientos conexos.

Derivado de la fonética experimental se
sabe la mayoria de los sonidos, en especial las vo-
cales, estan constituidos por combinaciones de
unas pocas frecuencias, los llamados forman-
tes, que permite al oido reconocer dicho sonido.

Fonética articulada, es aquella que se encarga
de la produccion fisica del habla, es decir, describe
que organos interviene en su produccion, la posicion
en que toman y como esas posiciones hacen variar
la trayectoria del aire en su recorrido por la gargan-
ta hasta que es expulsado por la boca o la nariz, pro-
duciendo sonidos diferentes. Los drganos que el ser
humano emplea en la produccion del habla no son
exclusivo s para este fin, sino que sus funciones pri-
marias son digestivas o respiratorias. No se ocupa
de todas las actividades que interviene en la produc-
cion de un sonido, sino que selecciona solo las que
tienen que ver con el lugar y la forma de articulacion.

Los drganos que intervienen en la articulacion
del sonido mdavil o fijo.




Litigacion

Son moviles los labios, la mandibula, la lengua,
y las cuerdas vocales, que a veces reciben elnombre de
organos articulatorios. Con la ayuda el hablante modi-
fica la salida de aire que procede de los pulmones. Son
fijos los dientes, los alveolos, el paladar duro y al pala-
dar blando. Los sonidos se producen cuando se ponen
en contacto dos organos articulatorios, por ejemplo, el
bilabial (p), que exige el contacto entre los dos labios;
tambien se ponen en contacto un drgano fijo y otro ar-
ticulatorio, y el sonido se nombra con los organos que
producen la juntura, o punto de articulacion, como
por ejemplo el sonido labiodental (f) que exige el con-
tacto entre el labio inferior y los incisivos superiores.

El modo de articulacion se determina por las
disposiciones de los drganos moviles en la cavidad bu-
cal y como impiden o dejan libre el paso del aire. Esta
accion puede consistir en la interrupcion instantanea y
completa del paso del aire para las implosivas; en dejar
abiertoelpasonasal perointerrumpidoeloralparalas na-
sales; en producir un contacto con lalengua, pero dejar
libre el paso delaireaunoy el otro lado paralos laterales.

Fonematica, es la rama de la fonética que de-
fina los mecanismos de produccion de los sonidos
del habla mediante la accion del aparato fonador y de
los drganos articulatorios, es decir, de los fendmenos
que son las unidades minimas distintivas. Fonéti-
ca acustica, esta constituida por las distintas ondas
acusticas complejas que conforman cada uno de los
sonidos, y se ocupa de la medicion cientifica de las
ondas de sonido que se crean en el aire cuando habla-
mos, equipara el sistema de fonacion con cualquier
otro sistema de emision y reproduccion de sonidos.
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Conclusion

La litigacion y la fonética con parte impor-
tante dentro del proceso penal guatemalteco, toda
vez que, desde la implementacion del sistema
acusatorio, las audiencias han ido evolucionando
para convertirse en su mayoria orales, por lo tan-
to, es necesario el gjercicio de cada uno de ellos, ya
que le permite a que el abogado tenga habilidades y
destrezas de comunicacion para persuadir al
juez, para que de esa manera el juez tome su
decision respecto al caso que se le ha presen-
tado y decida de una manera razonable y justa.
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Conclusion general

Con la evolucion del derecho, se implementa la
oralidad en nuestro sistema juridico guatemalteco,
principalmente en el derecho procesal penal, en la
actualidad lamayoria de las actuaciones procesales son
eminentemente utilizando la oralidad, inmersa en ella,
la litigacion y la fonética para dar a conocer las preten-
siones procesales ante un tribunal o juez unipersonal.
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EL PERFILDEL ABOGADOLITIGANTE

YLAESTRATEGIADELLITIGIO

Resumen

La profesion del abogado tiene su origen en los
oradores de Grecia y Roma. Gradualmente, el enfoque de
la profesion fue cambiando gradualmente de la retdrica
al derecho. Histdricamente, la mayoria de abogados eu-
ropeos gozaban del titulo Doctor o Maestro; hoy en dia, se
evita por lo general el uso de titulos honorificos salvo en
actos formales. La mayoria de paises exigen estudios uni-
versitarios en Derecho y estar formalmente incorporado
a un colegio de abogados. La abogacia es una profesion
libre e independiente: ni los poderes publicos ni los par-
ticulares puedan presionar al abogado, que a su vez tiene
la obligacion de defender su libertad e independencia
frente a estas presiones. La confianza que el cliente depos-
ita en el abogado también le obliga a guardar discrecion
y secreto profesional de las informaciones que obtenga.
El abogado litigante representa y defiende a personas o
empresas en casos judiciales y asesora sobre leyes perti-
nentes y el proceso judicial. Un litigante exitoso debe ser
estudioso, organizado, estratégico, observador, poseer
solidas habilidades oratorias e inteligencia emocional.

El litigio del latin Litigio; en inglés, legal case es un con-
flicto de intereses calificado y elevado a una autori-
dad jurisdiccional, por parte de un sujeto de derecho,
con una intencion o pretension contra otro que man-
ifiesta una resistencia o que se opone al planteamien-
to del primero, segun como lo sugiere Francisco.
Vinculando ambos términos significativamente, porque
sin un término no puede existir otro, pues al haber una li-
tis se necesita una resolucion por lo que se necesita un
defensor conocido como abogado que pueda demostrar
sus habilidades y conocimientos para defender la verdad.

Palabras claves

Abogado, litis, estrategia, competencia,
derecho, solucion, ética.

Introduccion

En los tribunales de justicia a diario se venti-
lan una cantidad considerable de procesos y, sin em-
bargo, la realidad de la problematica social. Los pro-
fesionales del derecho, tienen un compromiso con
el derecho que va mas alla del analisis de las leyes,
Su interpretacion y aplicacion; que rebasa el segui-
miento puntual de los procedimientos y las formas de
acceso para la imparticion de justicia. La obligacion
de todos los representantes de justicia tanto aboga-
dos, como organos jurisdiccionales e instituciones
de derechos humanos, se extiende hasta lograr que
los principios generales del derecho y los principios
de justicia, se hagan efectivos. En base a lo anterior,
el litigio estrateégico puede ser el medio utilizado en el
ambito judicial como una herramienta de exigibilidad
a los derechos reconocidos legalmente para garan-
tizar valores, aplicar la justicia, tomando las medidas
Que a su juicio sean convenientes, segun lo deman-
den las necesidades y condiciones del momento.
En este sentido este articulo tiene como objeti-
vo principal desarrollar los vinculos puntuales que
existe entre un abogado y el litigio, siguiendo un
procedimiento de recopilacion y analisis que im-
plica la definicion puntal de términos generales
que se encuentran inmersos entre [0S mismos.
Finalmente se concluye por afirmar que la prepa-
racion, el conocimiento, el desarrollo de ha-
bilidades puede ayudar a un abogado en su
desenvolvimientoytenerunaestrategiade litigio valido.
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Perfil del
abogado
litigante

Abogado litigante

Un litigio se refiere a los pleitos y disputas que se som-
eten a juicio. Por ende, un abogado litigante es aquel
que se especializa en la resolucion de estos conflic-
tos, actuando en representacion de personas u or-
ganizaciones. Su labor no solo implica defender a su
cliente durante el juicio, sino tambien analizar el caso
para determinar la estrategia mas efectiva y brindar
asesoramiento a lo largo de todo el proceso legal.

Perfil del abogado litigante

Profesional altamente dedicado y meticuloso, compro-
metidoen cuerpoyalmaconcadacasoquedefiende. Su
exito en los procesos judiciales depende en gran medi-
da de su profundo conocimiento del caso en cuestiony
de las leyes pertinentes. Esto implica realizar un estudio
exhaustivoydedicarnumerosashorasalainvestigacion,
yendo mas alla de simplemente revisar el expediente.

La meticulosidad y el compromiso son rasgos
distintivos del abogado litigante, quien se sumerge
en la comprension minuciosa de los detalles legales
y facticos de cada situacion. Esta dedicacion se tra-
duce en una planificacion cuidadosa y eficiente de
las diversas etapas del proceso legal, garantizando asi
la defensa mas efectiva de los intereses de su cliente.

Ademas, la organizacion es fundamental para
el abogado litigante. La capacidad de manejar mul-
tiples tareas y de mantenerse al tanto de los plazos y
procedimientos legales contribuye significativamente
a la eficacia y la efectividad en el ejercicio de su la-
bor. En resumen, el abogado litigante se distingue
por su meticulosidad, compromiso, profundo cono-
cimiento legal y habilidades organizativas, que son
esenciales para alcanzar el éxito en el ambito judicial.

PAGINA 34

ORATORIA FORENCE

El Sistema Procesal Acusatorio en Guate-
mala, exige de los abogados litigantes habilidades
y destrezas en el manejo de las leyes, de la logica
y de la argumentacion juridica, que no es mas que
el proceso mediante el cual se presentan razones
logicas y pruebas sustanciales para respaldar una
posicion legal, porque se dice que un Abogado usa
las normas juridicas mas un profesional habla de el-
las. Por su parte indica el autor (Escobar, 2021, p.155)
“Los legisladores, los jueces, los abogados usan
normas juridicas Los profesores hablan de ellas”

Lo que nos indica el autor es que tanto los
legisladores, los jueces, los abogados utilizan las
leyes en el gjercicio de su profesion; puede ser por
su intervencion al crearlas como lo es el caso de los
legisladores, hacen uso de ellas, refiriendose espe-
cificamente a los jueces y abogados; pero los mae-
stros no solo las conocen, las utilizan, sino tambien
las ponen en préactica en su ejercicio profesional.

Los mejores abogados no son los que sa-
ben mas derecho, sino los que tengan mayor fuer-
za persuasiva sobre los jueces y demas autoridades
Para que los abogados aprendan a persuadir a di-
alogar a ser dialéctico, es necesario educarse y ad-
quirir conocimientos, por lo que un Abogado que
pretenda intervenir en el nuevo sistema procesal pe-
nal debe tener en cuenta los siguientes aspectos:

a. Conocimientos Generales

b. Habilidades y Destrezas de litigacion
c. Actitudes y valores que rigen el
procedimiento penal.

El abogado y las valoraciones de los
hechos

El Abogado esta implicado en la resolucion de
los problemas y de los conflictos que emergen en las
diferentes valoraciones de los hechos de su cliente y
de latoma de decisiones del juez.

El papel del Abogado es actuar como parte en
una lucha de contrarios en el ambito de lo posible, de lo
verosimil de que nada es exacto niverdad, ademas debe
contarconlanormaylaley, conlainteligenciadecaracter
substancial, la que segun Heraclito es “la facultad que
tiene la humanidad para razonar en comun”, la cual
referida al derecho se llama Argumentacion Juridica.

La mision del profesional del derecho es de-
fender a su cliente argumentando sus valoraciones de
los hechos como preferibles a la parte contraria, y asi
las decisiones del abogado ante su cliente o las del juez
dependeran de estos dos factores el caracter riguroso
de su argumentacion y la habil aplicacion de la misma.

Existe una serie de rasgos o cualidades de
personalidad que debe tener toda persona que de-
see tener exito en el campo de la litigacion oral.

1. Seguridad y Autoestima

2. Vencer la timidez

3. Sentido de critica y autocritica

4. No temer cometer errores

5. No ser indeciso

6. Ser elocuente Habilidad para identificar las contro-
versias

7. Tener iniciativa e imaginacion

8. Ser asertivo sin ser agresivo

9. Ser Honesto y tener un alto nivel de ética

10. Tener buena presencia

11. Ser puntual y responsable

12. Conocimiento y dominio de la legislacion Penal
13. Saber Escuchar

Seguridad y Autoestima. Un buen abogado litigante
debe auto conocerse y trabajar con su personalidad,
tiene que ser una persona segura de si misma y po-
seedora de una gran autoestima. La persona que se
ofende es una persona insegura de si misma y de lo
que es. Vencer latimidez. El Abogado litigante no
puede ser penoso o timido, el campo es para personas
decididas. La penay la timidez es producto de la falta
de seguridad y se dice que tambiéen es consecuencia
de la falta de preparacion. Siendo asi no se posee ni se
refleja la autoridad, confianza y seguridad necesaria
para convencer y persuadir a alguien de algo.
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Sentido de critica y autocritica. Un buen
Abogado litigante debe tener el sentido de criti-
ca y autocritica, no ser de esos que creen saber-
lo todo y que tienen la verdad, debe estar ab-
ierto a escuchar criticas y consejos de otros.

No temer cometer errores. En la litigacion
oral no se puede actuar con miedo, el miedo es una
respuesta condicionada, un habito arrasador, que
puede si no esta atento consumir facilmente toda su en-
ergia, creatividad, y espiritu. Tomemos en cuentaqueen
lavida no hay errores solo lecciones, estos forman parte
delaviday son esenciales para el crecimiento espiritual.

No ser Indeciso. Un requisito para todo aquel
que decida entrar en el campo de la litigacion oral
es que tiene que ser una persona dispuesta a tomar
decisiones y asumir responsabilidad por las mis-
mas. Por tanto tiene que estar dispuesto a tomar
decisiones continuamente. La indecision surge en la
mayoria de los casos, cuando la persona exige asi mis-
mo mucha seguridad. Toma decisiones de acuerdo
a sus conocimientos y a lo que considera mas justo,
conveniente 'y  oportuno, en las situ-
aciones que se le presenten.

Ser elocuente. Se necesita tener una buena
retorica, buen discurso, elocuencia y dominio del
lenguaje tanto oral como escrito. El idioma en la liti-
gacion oral es lo que un fusil en la guerra. Para ampliar
Su vocabulario, y asi lograr mayor elocuencia, lo mas
recomendable, es hacerde lalecturaun habito. Un buen
abogado debe mantenerse leyendo todo el tiempo.

Habilidad para identificar las controversias.

El Abogado Litigante debe desarrollar habi-
lidad para el analisis y la logica. Poder com-
prender e identificar la verdadera naturaleza.

Tener Iniciativa e imaginacion.

ElAbogadodebedeserunapersonademuchosrecursos,
iniciativaeimaginacion. Nodejarsedominarporconven-
cionalismos, en otraspalabras ser creativo e innovador.

Ser asertivo sin ser agresivo.

Una persona asertiva es la persona segura de si misma
y sabe lo que desea. La que comunica lo que siente de
forma clara y directa. Es espontanea y natural. Se afron-
ta a los problemas de forma clara y directa en vez de
evadirlos. Se expresa con firmeza sin ofender ni herir.




Ser honesto y tener un alto nivel de ética.
Es imprescindible que tenga un alto nivel de ética
y profesionalismo. Lucha por su causa con vehe-
mencia y con ahinco, pero de forma honesta, lim-
pia y transparente. La integridad y honestidad son
requisitos esenciales para el buen abogado litigante.

Las competencias del abogado eficaz
La eficacia es la capacidad de conseguir el afec-
to que se desea o espera en un juicio, y esto solo es
posible si el Abogado domina: a) Actitud; b) Herra-
mientas de Comunicacion; c) Técnicas Procesales.

Actitud.

Capacidad de crear realidades favorables a
los objetivos que se persiguen, el abogado efectivo
crea sus propias circunstancias, y no se deja arras-
trar por ellas. La actitud del abogado que gana juicios
se apoya en unas creencias firmes sobre sus capaci-
dades, El motor de su actitud es una fuerza de moti-
vacion excepcional, con la que consigue entrar en el
estado mental mas favorable para afrontar un juicio.

Herramientas de comunicacion.

Los mejores abogados se caracterizan por
conocer las leyes de memoria, aplicandolas para
que el juez retenga los argumentos mas impor-
tantes. Son capaces de recordar una lista completa
de preguntas o de exponer el informe final sin nin-
guna nota delante. Construyen argumentos solidos
y poseen una gran habilidad para detectar y debatir
las falacias del abogado contrario. Conocen como
sintonizar con el lenguaje del Juez para persuadir-
le y saben como reaccionar si éste les interrumpe.

Técnicas procesales

El abogado que logra resultados que se pro-
pone es alguien que controla la técnica del interrogato-
rioy la del informe final, Cuando elabora el informe final
delimita de forma clara las ideas principales e introduce
elementos de persuasion. Preparaun informe flexible in-
tegrando en éltodas aquellas pruebas o evidencias que
se han practicado en el juicio y que le favorecen. Estas
tres grandes areas de competencia son eldenominador
comun de los abogados eficaces ya que estas tres com-
petencias se integran y complementan unas con otras.
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La estrategia en el litigio

El término estrategia proviene del vocablo
griego strategos, que quiere decir jefes de ejército.
De acuerdo al diccionario de la Real Academia Es-
panola estrategia se define como: Arte de dirigir las
operaciones militares. Arte. Traza para dirigir un asun-
to. En un proceso regulable conjunto de las reglas que
aseguran una decision optima en cada momento. Asi
tambien define a la estrategia como un conjunto de
acciones que llevan a alcanzar el objetivo que se ha
trazado: la clave para la construccion de una estrate-
gia juridica es determinar, ;qué es lo que se requiere
obtener del juicio? Una vez se cuente con esta infor-
macion, se podran establecer las acciones que per-
mitiran alcanzar tal objetivo. Para la construccion de
una estrategia de litigio es indispensable responder
¢Queé es lo que quiero obtener del juicio que iniciare?
Para el autor (Escobar, 2021, p.163) al hablar
de estrategia indica que es “una condicion opti-
ma en cada momento; por lo tanto, esta puede y
debe variar dependiendo del contexto y de la in-
formacion que se obtenga de la causa penal”
Lo que nos indica que la estrategia seria buena y no
podria estar mejor si la aplicamos en el momento in-
dicado, a cada uno de los casos especifico de acu-
erdo a la teoria del caso que se tenga y se elabore,
la cual no es aplicable a todos los casos en general.

La habilidad para tomar decisiones acer-
tadas no depende dejarse a la improvisacion del
momento, estas pueden ser aprendidas, medi-
ante el dominio teorico y el egjercicio practico, por
cualquiera que aspire a ser abogado litigante. Debe
ser, por tanto, un discurso en torno a lo ocurri-
do que resulte interesante o verosimil, ademas de

corresponderse con el conteni-
do de la norma que le da valor legal
Litis

Litigio proviene del termino latino litis, que
a su vez deriva de la palabra lis o contienda judicial.
Si bien la palabra litigio se usa en el lenguaje cotidia-
no como sinonimo de pelea o discusion, esta solo
llega a ser litigiosa cuando es puesta a conocimien-
to de una autoridad judicial para resolver el litigio.

El término estrategia proviene del
vocablo

Litigio estrategico

Es una forma alternativa para ensenar y ejercer el
derecho, consiste en la estrategia de seleccio-
nar, analizar y poner en marcha el litigio de ciertos
casos que permitan lograr un efecto significativo.

Conclusion

El abogado busca el cumplimiento efec-
tivo de los derechos humanos y fundamental-
es de los individuos tutelados por la ley. La jus-
ticia social en donde se utiliza el derecho para
cambiar la realidad en una sociedad. Promover
que el caso sea referente para otros casos similares.
La planeacion de la estrategia del litigio exige definir
los tres principales instrumentos con que contara el
abogado: 1. La teoria del Caso. 2. Las Peticiones espe-
cificas que realizara durante el proceso, ya sea solicitar
a los jueces medidas cautelares, por ejemplo, o pro-
poner al Ministerio Publico la suspension del proceso
o prueba, peticiones especificas que el abogado con-
sidera que tiene fundamento y que resultaria favorables
al desarrollo de la estrategia. 3. La Reaccion por asumir
ante las peticiones que podria promover la contraparte.
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Conclusion general

Con la constante actualizacion del derecho, el profe-
sional altamente dedicado y meticuloso, debera ir actu-
alizando su labor constantemente y su éxito dependera
en gran medida de su profundo conocimiento del caso
en cuestion, el perfil del abogado litigante debe de ser
de calidad, su estrategia en cuestion a litigio dependera
exclusivamente del mismo y su deseo de actualizacion,
pues un buen abogado en el gjercicio de su profesion,
en todo tiempo actua en beneficio de su cliente, cum-
pliendo las leyes y manteniendo la confidencialidad.
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TEORIA DEL CASO

Resumen Introduccion

Guatemala ha tenido dos sistemas de justicia penal, La Teoria del Caso es la narrativa que las par-
el inquisitivo y el actualmente sistema acusatorio, tes elaboran basada en los hechos, pruebas y argu-
sistema que ha adoptado distintas herramientas pro- mentos legales para usar en un juicio, debe de ser
cesales destinadas a garantizar una defensa y una una representacion coherente, logica y comprensi-
acusacion mas estructurada, transparente y equita- ble de los sucesos que cada parte intenta demostrar
tiva, dentro de estas herramientas contamos con la ante el juez o tribunal. En Guatemala, la teoria del
teoria del caso, misma que es fundamental porque, caso es fundamental para orientar el avance del pro-
a través de ella, tanto los abogados defensores ceso penal, dado que tanto el Ministerio Publico, el
como el Ministerio Publico pueden present ar  de Querellante Adhesivo, como la defensa deben
manera coherente sus argumentos y pruebas ante exponer una teoria que justifique la comision del deli-
los Juzgados, Tribunales o Salas de las Cortes de to o la no participacion en el mismo, esta debe ser
Apelaciones, esto con la finalidad de proporcionar coherente, acorde con las pruebas y conforme a
al juzgador una narracion estructurada del litigio y los principios legales. El Ministerio Publico busca
Su objeto, y una guia sobre la prueba que cada una demostrar de forma irrefutable que el acusado es cul-
de las partes pretende conducir, es decir el con- pable del delito; La estrategia de la defensa consiste en
vencer al juez con argumentos validos y coherentes. ponerendudalaversiondelafiscaliayofrecerotraversion

de los hechos que benefician al acusado, demostrando
suinocencia o generando dudas sobre su culpabilidad.
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Teoria del
caso

Se define como la construccion de una narra-
tiva juridica que los profesionales del derecho tienen
la obligacion de formular de manera ética, coherente
con los hechos y pruebas reales, y ajustada a los mar-
cos normativos aplicables, el abogado o fiscal debe
disenar y presentar una teoria que no solo persiga el
exito procesal, sino que también respete los principios
de justicia, garantizando el debido proceso y la correc-
ta administracion de la ley, tal y como lo expone Esco-
bar (2021) “la investigacion de hechos conlleva una
investigacion juridica que implica determinar cual es
el contexto juridico en el que se van a encuadrar los
hechos que se busca acreditar a traves de la teoria del
caso.” (p.167). Esta investigacion debe realizarse obte-
niendo todos los datos posibles de nuestro patrocina-
do o acusado para que, al momento de estar frente al
tribunal, nuestros datos sean coherentes y no se con-
tradigan con las pruebas que presente el contrario.

Es esencial porque brinda una estructura or-
ganizada al proceso penal, donde los jueces valoran
la claridad y consistencia de los argumentos y prue-
bas y de acuerdo a Escobar (2021) “la teoria del caso
tiene gran importancia en tanto y en cuanto va a per-
mitir; ya sea desde la optica de la acusacion o desde
la perspectiva de la defensa tener una explicacion
juridica...” (p.169). Esta Teoria del caso sirve para
planear y presentar nuestras plataformas facticas,
juridicas y probatorias, es decir analizar los hechos
y los medios de prueba que se necesitan para pro-
barlo, con evidencias obtenidas legalmente que
corroboren nuestras proposiciones facticas acom-
panadas de argumentos persuasivos logico y creible
independientemente de la audiencia que nos encon-
tremos.
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La teoria del caso es la estrategia o el plan que
cada una de las partes determina sobre un caso en con-
creto, del cual depende su participacion dentro del
mismo, independiente que papel desarrolle dentro del
proceso, digase abogado litigante, o en su caso como
fiscal. Todo esto implica que las partes procesales
deben tener siempre 0 contar en su caso con una
estrategia solida, la cual le traiga resultados positi-
vos para la parte que procura y auxilia, y segun lo
expuesto por Moreno (2012) la teoria del caso es
“Un conjunto de actividades que deben desarrollar
un litigante frente a un caso, que le permitiran de-
cidir la manera mas eficiente y eficaz de presentar-
lo ante un tribunal” (p.27). Por lo que todo litigante
debera preparar técnicas o estrategias, para poder
abordar el mismo de la mejor manera posible desde el
primer momento en que tiene conocimiento del caso.
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Conclusion

En el contexto del proceso penal guatemalte-
co, lateoria del caso representa fundamento dentro del
modelo acusatorio adversarial, desemperian un rol cen-
tral en la estructuracion y desarrollo del juicio oral, es
por eso que la teoria del caso constituye una construc-
cion logicay coherente de los hechos y las pruebas que
cada parte, ya sea la fiscalia o la defensa, emplea para
sustentar su posicion ante los tribunales, ya que esto
permite a las partes no solo organizar el material proba-
torio, sino también plantear una explicacion compren-
sibley persuasiva para el juzgadorsobre lo ocurrido y su
relevancia juridica al momento de tomar una decision.

Referencia Bibliografica
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Conclusion General. La Teoria del caso proporciona la
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fundamentos facticos, juridicos y probatorios.
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EXAMEN DIRECTO DE TESTIGOS
YLA SINTOMATOLOGIA DELAMENTIRA

/

Introduccion

En algunas ocasiones por defender sus intere-
ses, las partes procesales dentro de un juicio pretenden

Resu m e n ocultar la verdad de los hechos a través de manifesta-
ciones o declaraciones falsas con la intencionalidad

) ] ) directa de burlar la buena fe del juzgador y alcanzar su

El examen directo de los testigos permite que la pretension procesal a través de engarios, desvirtuan-

do asi uno de los fines primordiales del proceso penal
guatemalteco como lo es la averiguacion de la verdad.

parte que presenta al testigo obtenga informacion
relevante para su caso, por medio de una serie de
preguntas, con el fin de extraer informacion, y que
este mismo ponga en conocimiento al juzgador la
version o el acontecimiento suscitado. La mentira
es la expresion o manifestacion contraria a lo que
Se sabe, se piensa o se siente. Es importante apren-
der a detectar la mentira y el engano a traves del
lenguaje corporal de los individuos cuyas declara-
ciones carecen de veracidad para poder alcanzar uno
de los fines primordiales del derecho procesal penal.
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Examen
directo de
testigos

La palabra interrogar... se refiere a la busqueda
de la verdad por medio de preguntas. Es también toda
accion consistente en preguntar o inquirir a una perso-
naacercade una cuestion. Elinterrogatorio es el arte de
cuestionar y examinar una fuente con el fin de obtener
la maxima cantidad de informacion utilizable (usable),
en el menor tiempo posible. (Escobar, 2021, p. 201).
Segun el jurista Escobar (2021), indica que la
palabra interrogar va dirigida hacia la verdad, es-
tableciendo una serie de preguntas que van
concatenadas y surgen con el fin de obtener una
teoria del caso que sea favorable para la parte que
propuso al testigo, dando a lugar a una clara y precisa
relacion de hechos similares al que sostiene elabogado.

El conocimiento de los hechos que se pone a
disposicion del juzgador, se obtiene a través de pre-
guntas que son formuladas por el abogado, que bus-
ca esclarecer los hechos y a su vez comprobar la teoria
de su caso. Se define que el examen directo “es el me-
dio por el cual se trata de obtener, por terceras perso-
nas que son ajenas al proceso, pero que conocen de
lo que se juzgan, el conocimiento que tienen respec-
to del delito de su autor” (Sanchez, 2004, p. 588). Tal
como senala el jurista, el examen directo del testigo,
es un medio que tiene como fin conocer lo que ver-
daderamente sucedio, los detalles y la narracion de los
hechos, del cual debe ser relatado por personas que
por alguna razon estuvieron presentes durante el acon-
tecimiento, osea provenientes de terceras personas.

Caracteristicas del Examen Directo

Elexamendirectodetestigos, poseenunconjun-
to derasgos determinados que debe ser relevantes para
queelrelatodeloshechosseafacticoyqueacrediteunre-
latoconfiable. “Las caracteristicas delinterrogatorioson:
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1) En el examen directo no esta permitido
usar preguntas sugestivas; Il) En el examen directo
el actor principal es el testigo; Ill) El examen directo
siempre se debe interrogar” (Escobar, 2021, p. 203).
Cada uno de ellos trata de ofrecer una clara
descripcion al tribunal de los posibles hechos, y esta
relacionado con la idea de que el testigo detalle los
hechos, estableciendo el tiempo, modo y lugar; di-
recta o indirectamente durante su interrogatorio.

Objetivos del examen directo
(Baytelman, Andres y Almanzas, Frank, 2022,
p. 98) identifica 4 objetivos fundamentales:

a) Solventar la credibilidad del testigo; El
peso del testigo, entiéndase su credibili-
dad y poder de conviccion para el tribunal

b) Acreditar las proposiciones facticas de nuestra
teoriadel caso: Eltestigo debe daraconocercadahecho
de lo ocurrido para relatar una historia creible y cierta.

c) “Acreditar o introducir al Juicio Pruebas Materiales
(Objeto y Documentos)”; al momento de presentar al-
gun testimonio o prueba se necesita esclarecer y deter-
minar la compatibilidad que tiene este con los hechos.

d) Obtener informacion relevante para el analisis de
otra prueba: El abogado debe interrogar al testigo
para obtener mas informacion respecto a los hechos.

Cada uno de estos objetivos van orientados hacia
la busqueda de la verdad y la acreditacion de cada
testimonio que rinde el testigo, el cual debe solven-
tar introduciendo o acreditando medios de prueba
para obtener certeza en las proporciones de infor-
macion o declaracion que pone en conocimiento
del juzgador como el de las partes procesales, y
que sin duda alguna son relevante para el caso.

La sintomatologia de la mentira:

Por lo anterior resulta imperante que como abo-
gados dominemos el arte de la deteccion del engano a
travesdelasintomatologiadelamentira, puessegunvari-
0s estudios realizados, los seres humanos tendemos a
comunicar nuestros pensamientos, emociones, esta-
dos de @nimo y otros aspectos de nuestro ser a traves
de la palabra en un siete por cientos y a traves de nues-
tro lenguaje corporal en un noventa y tres por ciento.

Los sintomas mas frecuentes en las
personas que se apartan de decir la ver-
dad en lo que declaran son los siguientes:
Debilitamiento visual: el sujeto que miente es in-
capaz de ver a los ojos a la persona que lo entrev-
ista y de sostenerle la mirada debido a que los
impulsos visuales no pueden penetrar material-
mente a causa de perturbaciones en el hipocampo.

Transpiracion excesiva: este es un indi-
cio de la tension nerviosa, cuando aparece exce-
siva sudoracion en un ambiente en donde el clima
no es muy calido, es una senal inminente de que el
sujeto que habla esta mintiendo en ese momento.

Palidez y sonrojo: esto se da a nivel del rostro
y del cuello cuando el sujeto que declara no es veraz,
derivado de la disminucion de la circulacion sanguinea
unida al incremento de bombeo de adrenalina en todo
el torrente sanguineo en consecuencia del estres.

Aceleracion del pulso: se puede detec-
tar a través de la inflamacion de algunas venas
ubicadas en el craneo y rostro del sujeto que mi-
ente derivado del estado de tension ante el te-
mor de ser descubierto en su falsa declaracion.

Resequedad y salivacion excesiva: cuando
una persona que declara ante un juez o tribunal se esta
humedeciendo frecuentemente los labios es una senal
claradequeestamintiendoyestareacciondelorganismo
es comun ante la idea de un inminente riesgo o peligro.
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Tartamudeo y titubeo: estos son excelentes
indicios y manifestaciones de tension muscular a nivel
de lalenguay de otros organos del habla, a las cuales
precede el olvido, es posible escuchar frases por parte
del sujeto que miente como “lo tengo en la punta de la
lengua, pero no recuerdo las palabras adecuadas”.
Reacciones de la mentira

Respuesta emocional:
sentimientos de culpa, miedo, estrés y excitacion que
experimenta la persona que oculta la verdad en lo que
declara.

Respuesta del sistema simpatico:
temblor en los dedos, movimientos nerviosos,
habla a una excesiva velocidad y presenta movi-
miento excesivo en los 0jos, debido a que mientras
mas miente tiene que concentrar en lo que dice.

Conclusion

El examen directo de testigos se realiza dentro
del iter procesal con el objeto de comprobar la teoria
del caso a través de la verificacion de la credibilidad
del testigo que declara sobre los hechos que percibio
y que interesan al proceso para que el juzgador pueda
disipar dudas, esclarecer puntos oscuros y llegar asi
a una decision razonada y justa. Dentro de la practica
de este medio de prueba se presenta lo que se deno-
mina sintomatologia de la mentira, que son reacciones
involuntarias que el organismo humano, en este caso
de la persona que figura como testigo, produce y que
se hacen visibles frente a las demas personas que le
rodean al momento que es examinado, viendose de-
latadas en su falsedad por el lenguaje corporal que
emiten en ese momento frente a las partes procesales.

. ®
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.POR QUE ENTREVISTARA LOS TESTIGOS?
Y CONTRAINTERROGATORIO

Resumen

La importancia de entrevistar a los testigos
es un factor de gran apoyo para comprender me-
jor los eventos que sucedieron, ya que cuentan
con informacion clara y precisa para aclarar los de-
talles, asi como para demostrar si las pruebas son
verdaderas o falsas, logrando de esta manera la
averiguacion de la verdad y la imparticion de justicia.

Palabras claves

Personas importantes, conocer, verdad,
laridad, justicia, informacion hechos,
interrogatorio, debate, prueba, defensa,
testigo,

Introduccion

Enelfascinante mundodelainvestigacion, laad-
quisiciondedatosseconvierteenunapiedraangularpara
desentranar sucesos y alcanzar conclusiones solidas.

En loque recalca tienen el poder de
iluminar ~ aspectos que de otro  modo
permaneceran en la penumbra, anadiendo matices
esenciales que enriquecen la comprension del relato.

Proponiéndole, paraexplorarelvalorquetienen
las entrevistas a testigos como un recurso fundamental
en el proceso de investigacion. En el diligenciamien-
to de la declaracion de testigos, segun el articulo 378
del Cadigo Procesal Penal, el juez identifica al testigo,
quiere decir que la figura del contrainterrogatorio esta
regulada en la norma vigente, siendo una herramienta
quelepermitaalacontraparteobtenerinformacionquele
beneficie parasusargumentosfinalesyreforzarsuteoria.

AUTORAS:
Nataly del Carmen Lopez Velasquez
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Definicion de
los testigos

Los testigos son personas importantes en los
procesos judiciales puesto que sus funciones son un
pilar fundamental, el cual consiste en proporcionar
informacion veraz sobre los hechos conocidos. Su
testimonio puede incluir una descripcion de eventos,
identificacion de personas o explicacion de experien-
cia tecnica, dependiendo de su cardcter y experiencia.
Asi mismo cabe recalcar que juegan un papel pri-
mordial. Por lo que Fredy Enrique Escobar Carde-
nas resalta la importancia del por qué entrevistar a
los testigos, enumerandolos de la siguiente manera.

1. Sirve de base para conocer de fondo
lo que saben y ver si hay alguna contradiccion

2. Ayuda a explicar las contradicciones
o las debilidades que haya en sus testimonios.

3. Para poder analizar con los testigos, las
diferentes versiones de testimonio que otros han
presentado al abogado, sobre el caso en cuestion.
4, Para decir el abogado si el testigo que
tiene enfrente podra o no apoyarlo en su te-
oria del caso, la cual presentara al juzgador.
5. Para conocer mas detalles sobre el caso, que direc-
cionen al abogado, hacia otros medios de prueba que
apoyen su teoria del cado. (Escobar, 2,021, pag. 233)

Esta es la realidad, la lista que se presenta enu-
mera diversas razones por las cuales un abogado debe
interactuar y examinar minuciosamente los testigos
en un caso legal ya que primeramente nos indica que
permite detectar cualquier inconveniente en sus testi-
monios, posibilita la al abogado a examinar las contra-
dicciones o debilidades, permite la comparacion entre
diversas versiones de testimonio y por ultimo brinda
apoyo al abogado para determinar la relevancia de
cada testigo en su caso. Esto permite obtener datos
adicionales que podrian conducir a nuevas pruebas.

PAGINA 48

ORATORIA FORENCE

Esto implica fortalecer o contradecir indicios, asi como
contextualizar otras evidencias relacionadas con el
caso. Asi mismo durante la entrevista de los testigos
es menester realizar el examen directo de testigos, el
cual nos ayudara a cumplir con diversos propdsitos.

a) Solventar la credibilidad del testigo. Hacer-
le ver al juzgador que el testigo es confiable en
el caso. Si bien todos los testigos tienen val-
or en juicio, no todos tienen el mismo peso.

b) Acreditar las proposiciones facticas de la te-
oria del caso que se sustenta. Los hechos y det-
alles expuestos por el testigo deben alinearse con la
narrativa de la parte involucrada. En este sentido, el
testigo pudo haber presenciado el hecho imputa-
do, ser un testigo de oidas, o tener conocimien-
tos de ciertos aspectos del hecho central, asi como
de los antecedentes o circunstancias posteriores.

c) Acreditar o introducir en el juicio prueba mate-
rial. Hace referencia a objetos y documentos que
adquieren relevanciaen relacion con el caso especifico.

d) Obtener
tante para el

informacion impor-
analisis de otra prueba.

De la misma manera (Baquiax, 2014, pag. 87) indi-
ca de que el examen directo cuenta con dos fases,
las cuales hacen alusion a que... “la primera con-
siste en la verificacion del testigo y la segunda se
centra en la recopilacion del relato de los hechos”.
Ya que son herramientas para comprobar la existen-
cia del delito y las formas de como fueron sucedien-
do los hechos, una forma de esclarecer la verdad.

Segun el autor Soldrzano Garavito quien es
citado por Escobar (2021) indica que las caracteristicas
clave para un interrogatorio eficaz incluye, el interroga-
torio sencillo, ya que permite que el testigo responda de
manera rapida y precisa, haciendo comprender al juez.

Elaborar las preguntas correctas, es seguir
con un orden, llevar la secuencia de los hechos,
ayudando a que se recuerde con mayor claridad.
Es esencial organizar reglas para el interrogatorio
para lograr los resultados deseados y satisfactorios.
Identificar al experto y demostrar su valor, refle-
jara la credibilidad, llamando la atencion del juez.

Contrainterrogatorio

El autor (Escobar, 2,021, pag. 233) indica en su obra,
que el contrainterrogatorio es un instrumento de con-
frontacion mediante el cual cada uno de los intervinien-
tes pretende demostrar al juez que la teoria del caso de
la contraparte carece de veracidad. Se puede concluir
que, el interrogatorio, es una herramienta en el debate,
utilizadaporlacontraparte, pararealizarpreguntasaltes-
tigo propuesto por la parte contraria, con la finalidad de
buscar errores de la declaracion prestada en debate en
su calidad de 6rgano de prueba. Una de las finalidades
del contrainterrogatorio, es impugnar la credibilidad de
lo que un testigo ha declarado en debate, asi hacer que
los jueces puedan determinar que existe contradic-
cion y por ende falta de veracidad en lo manifestado.

tEl contrainterrogatorio es una herramienta
util para la contraparte que busca informacion que le
permita reforzar su conclusion y restarle valor al testi-
go propuesto por la contraparte, con la finalidad de
tener un fallo que sea favorable para quien representa.

Finalidad del contrainterrogatorio

Tiene dos objetivos principales: finalidad teori-
ca o cognitiva, la que consiste en obtener informacion
0 datos de complementacion, pues el examen directo
puede soslayar informacion que no le conviene a la
parte procesal que ofrecio al testigo; y, la parte practica,

NOTAS.

de manera similar, en las contribuciones de otros escritores como Josué Felipe Baquiax, en su
vision podria aportar a los elementos necesarios para construir una narracion
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estriba en la negacion, total o parcial, del testimonio a
traves del interrogatorio al drgano de prueba ofrecido
por la parte procesal contraria.

Pasos mas importantes en el con-
trainterrogatorio

Para que el contrainterrogatorio sea efec-
tivo, es necesario elaborar una lista de los hechos
relevantes sobre los cuales el testigo ha declara-
do, prestar atencion ante las evidencias que son
exhibidas en el interrogatorio, hacer uso de pre-
guntas que no permitan que el testigo pueda antici-
parse a la siguiente, determinar la teoria sobre la cual
versaran las preguntas en el contrainterrogatorio.

Conclusion

La entrevista de testigos rige como un elemento es-
encial en el desarrollo de la investigacion. Al adoptar
enfoques que enfrenten desafios propios, se puede
elevar a la calidad como a la pertinencia de la infor-
macion recopilada, enriqueciendo asi la busqueda
de la verdad. Por ultimo, pero no menos importante,
la contra interrogacion es un arte que requiere habi-
lidad y estrategia y es un componente esencial para
garantizar un juicio justo y equitativo. La capacidad
de cuestionar y aclarar, permite una evaluacion mas
completa de los hechos y, en ultima instancia, una me-
joradministracion de justicia, es lo que lo hace efectivo.
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mas rica y detallada de lo sucedido, mismo subraya la importancia de establecer la
credibilidad del testigo y la averiguacion de la verdad.
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DIFERENCIAS ENTRE EL INTERROGATORIO
CONTRAINTERROGATORIO YPREGUNTAS

DEL TESTIGO

Resumen

El Interrogatorio busca informacion, el con-
trainterrogatorio no busca informacion, en el interrog-
atorio declara el testigo y en el contrainterrogatorio
declara el abogado, el testigo ratifica; en el interrog-
atorio la pregunta debe ser abierta y en el contraint-
errogatorio la pregunta debe ser cerrada-sugestiva,
en el interrogatorio el tema esta dado por la pertinen-
cia, en el contrainterrogatorio el tema versara sobre lo
expresado en el interrogatorio, en el interrogatorio el
protagonista es el testigo, en el contrainterrogatorio el
protagonista es el abogado, en el interrogatorio
busca una narracion lOgica, el contrainterrogato-
rio fragmentos debiles. Y las preguntas que ha-
cen perder el control del testigo son las siguientes:
abandonar las preguntas sugestivas, preguntas
abiertas con final, preguntas conclusivas, preguntas
de caracterizacion, preguntas acerca de lo declara-
do, preguntas que solicitan explicaciones, pregun-
tas para conocer informacion y pregunta reiterativa.

Palabras claves

Interrogatorio, testigo, abogado, contrainter-
rogatorio, control de testigo, técnica.

Introduccion

La investigacion realizada se hizo con el fin
de conocer mas sobre lo relativo a temas como el in-
terrogatorio, el contrainterrogatorio y a figuras que
hacen referencia a conceptos de testigo y abogado,
es importante conocer estos conceptos pues en el
gjercicio de la profesion de las Ciencias Juridicas y
Sociales, y el compromiso que lleva ser Abogado y
Notario es importante conocer, y mas ejercer de forma
correcta estos temas y sobre todo conforme a dere-
cho y respetando el estricto cumplimiento de la ley.
La formacion de todo profesional conlleva una
responsabilidad de mejorar dia a dia, de avanzar en
el conocimiento de temas y conceptos vitales y asi
poder ejercer toda profesion con ética, moral y profe-
sionalismo, porlo mismo la elaboracion de este ensayo,
es importante pues como estudiantes de un grado
academico como lo es una maestrias nos esta aden-
trando a conocimientos profundos y de vital impor-
tancia para poder ejercer la profesion de una manera
eficiente y poder hacer valer los derechos que han
sido reconocidos constitucionalmente en Guatemala.
En la actualidad todo abogado debe saber concep-
tos basicos como lo son el Interrogatorio, El Contrain-
terrogatorio, la Litigacion, Las Objeciones, Los Ale-
gatos de Clausura, La Logica Juridica, La Refutacion
y demas conceptos que tienen una relacion impor-
tante con la Oratoria Forense, y asi con ello poder
gjercer la funcion de Licenciado en Ciencia Juridi-
cas y Sociales, y de Abogado y Notario con calidad
y eficiencia en cualquier entidad o instituciones en
donde se egjerza la profesion ya sea publica o privada.

AUTORES:

Hadiel Johanan Méndez Ramos.
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Diferencias entre el
interrogatorio y el
contrainterrogatorio

Interrogatorio

“Elinterrogatorioeslaaccionexternaqueejecu-
ta una persona (examinador) frente a otra (examinado)
con lafinalidad de obtener de este una respuesta sobre
determinado punto en concreto por medio de una pre-
guntaidoénea” (Gomez & Andrés, 2023, pag10). Elinter-
rogatorio es la pregunta que el emisor hace al receptor
con el fin de resolver una duda que se le ha presentado
yalacualle buscaunarespuesta para aclarar la misma.

Contrainterrogatorio

Es el segundo interrogatorio a que puede ser
sometido un testigo y lo lleva a cabo el abogado de la
parte contraria, después que el testigo fue sometido
al interrogatorio directo por el proponente del testigo.
Interrogatorio  busca  informacion, el con-
trainterrogatorio no busca informacion.

Recordemos que cuando el interrogatorio se
planifica nos debemos preguntar de qué manera es
que este conoce, nos pinte una historia cronologi-
camente narrada, sin que omita informacion guia al
testigo para que relate ordenadamente unos aconte-
cimientos, que reconstruya unos hechos fundamen-
tales para nuestra teoria del caso. El contrainterroga-
torio no busca informacion. La informacion ya ha sido
vertida por el testigo en el interrogatorio, lo que aqui
béasicamente se pretende es buscar temas o hechos
a favor de nuestro caso, a fin de minimizar el aspec-
to de este testigo a través de su confrontacion, de su
falta de consistencia, de su falta de credibilidad, etc.
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. Enelinterrogatorio declara el
testigo y en el contrainterrogatorio
declara’el abogado, el testigo ratifica

En el interrogatorio declara el testigo. No solo
porque la informacion sobre los hechos la tiene el
testigo, sino por el tipo de preguntas que durante el
interrogatorio se realizan, que deben ser abiertas, permi-
tiendoaltestigo narrarlos hechos. Enelcontrainterroga-
torio declara el abogado, el testigo ratifica, decimos que
aquideclaraelabogado, porcuanto este debeincluiren
sus preguntas hechos, temas o aspectos ya aceptados o
informadosporeltestigo, quiensusrespuestaslosratifica.

En el interrogatorio la pregunta
debeserabiertayenelcontrainterrog-
atorio la pregunta debe ser cerrada-
tsugestiva

En el interrogatorio la pregunta debe ser
abierta. Si lo que se busca en el interrogatorio es
sacar de la mejor manera posible, la informacion
que el testigo tiene sobre unos hechos relevantes
se impone que las preguntas sean abiertas, utilizan-
do palabras concretas: ¢Cuando?, ¢(Como?, etc,
estas facilitan una narracion coherente, creible y es-
pontanea. En el contrainterrogatorio la pregunta
debe ser cerrada-sugestiva. En sentido opuesto al
interrogatorio, en el contrainterrogatorio, dado que
se pretende cuestionar la credibilidad del testigo, re-
futarlo o confrontarlo, el tipo de pregunta por regla
general debe ser de “control o cerrada”, para que basi-
camente el testigo no tenga opcion distinta de la de
ratificar el contenido de la pregunta del interrogador.

En el interrogatorio el tema esta
dado por la pertinencia. En el con-
trainterrogatorio el tema versara so-
bre lo expresado en el interrogatorio

En el interrogatorio el tema esta dado por la
pertinencia, la parte que interroga a su testigo tiene
un margen de movilidad demarcado por la relacion
directa de la pregunta con los hechos que son ma-
teria de la investigacion penal; de alli que, como se
vera cuando la pregunta se sale de esos limites resulta
validamente objetable por ser impertinente. En el con-
trainterrogatorio el tema versara sobre lo expresado
en el interrogatorio, cuando examinamos al testigo de
la contraparte, lo que queremos basicamente es sacar
a relucir sus puntos debiles o sus flaquezas para mini-
mizar el impacto de esa declaracion; por ende, el am-
bito de movilidad del interrogatorio aqui estara limita-
do a los temas dados por lo que fue el interrogatorio.

. Enelinterrogatorio el protago-
nista es el testigo, en el contrainter-
rogatorio el prdotagonista es el abo-
gado.

En el interrogatorio el protagonista es
el testigo. Dado que bdasicamente quien tiene
la informacion es el testigo, se le debe permitir
a este relatar los hechos de manera dinamica,
espontanea y ordenada, a traves de pregun-
tas abiertas, claras y sencillas, pues, recordemos
que quien declara es el testigo y no el abogado.

El interrogatorio busca una
narracion logica, el contrainterroga-
torio no. Fragmentos débiles

El autor Escobar al desarrollar el tema del
interrogatorio indica: Con el interrogatorio se bus-
ca que el testigo haga una narracion logica, que
cuente una historia que percibio directamente y
para ello nos valemos de preguntas abiertas y se
solicita al testigo que haga descripciones y de ex-
plicaciones o justificaciones de sus respuestas,
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que entregue detalles que permitan darle mas fuerza
asu version. El contrainterrogatorio no busca una nar-
racion [dgica, sino fragmentos débiles. (Escobar, 2021,
pag. 282- 283).

Con el interrogatorio lo que se busca es que el
testigo brinde una respuesta certera, verdadera o real
de los hechos que presencio de forma directa, mientras
queenelcontrainterrogatorio se busca que el testigo de
respuestas fragiles del cuestionamiento que se le hace.

Elinterrogatorio tieneuna _
estructura cronologica, el contraint-
errogatorio una esfructura tematica

El interrogatorio tiene una estructura cronologi-
ca y ademas exige que se hagan preguntas de acred-
itacion, introduccion, transicion, narracion princi-
pal y pregunta final. En el contrainterrogatorio la
estructura es temdatica, es decir, las preguntas se
centran en un tema de interés y a traves del cual se
busca quitarle credibilidad al testigo o mostrar que
no esta tan seguro de la informacion que posee.

1. Técnicas generales de control

a) Desarrollar el contra examen de pie
Esta tecnica de desarrollar el contra examen de pie
permite que los movimientos de los letrados sean mas
notorios para los asistentes a las audiencias, marquen
la pausa del contra examen, destaquen los momentos
dramaticos del contra examen, permite el control fisico
deltestigoatraveés detodosucuerpoy porende permite
que elabogado sea el centro de atencion en el tribunal.

b) Mantener el contacto visual con el testigo
Permite al abogado escuchar atentamente las
respuestas, observar los gestos del testigo, y tam-
bien permite ser el primero en enterarme si un tes-
tigo trata de eludir una pregunta o no contestarla.




c) Permanecer de pie sin moverse

Esta tecnica permite evitar distracciones
en los magistrados y testigos. Y se utiliza sobre
todo cuando se formulan preguntas conflicti-
vas, y no permite que el testigo evada la pregunta.

d) Escuchar la respuesta

Es importante no solo formular buenas pregun-
tas, sino tambien escuchar la respuesta del testigo, ya
que ello nos va a permitir estar atento a las respues-
tas y en base a ello puedo formular una repregunta, y
esto a su vez nos permite tener un control del testigo.

2. Técnicas especificas de control a)
Preguntar y repetir

Esta técnica se da cuando formulamos la pre-
gunta y el testigo responde evasivamente, y en en-
seguida hay que formular lentamente la misma pre-
gunta y asi obtener la respuesta de nuestra pregunta.

b) Preguntar, repetir y replantear la pregunta
Consiste en preguntar, repetiry replantear la misma pre-
gunta. Se comienza repitiendo la pregunta por segun-
da vez con las mismas palabras y mas lento, y si el testi-
go insiste en evadir la respuesta se plantea la pregunta.

c) Detenerse a fijar la pregunta y repetirla
Esta tecnica, como su nombre lo indica, consiste
en detenerse, fijar la pregunta y luego repetirla.

d) Uso de la mano Esta técnica se da cuando el
testigo comienzaaresponderde maneraevasiva. Enese
momentoelabogado lointerrumpelevantandolamano,
como si fuera un policia que esta dirigiendo el transito.

e) Interrupcion fisica Consiste en inter-
rumpir, pero a traves del uso del cuerpo y que se
manifiesta sentandose durante la respuesta del testigo
o miraral vacio. Estatécnica se usa para casos extremos.
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f) Dejarlo hablar Consiste en dejar hablar al
testigo, y luego que el testigo termine, y decirle aho-
ra deseo que me responda a la siguiente pregunta.

f) Escribir la pregunta Consiste en escrib-
ir la pregunta en una pizarra, en un papel en blan-
co, etc. Luego senalar al testigo el papel que con-
tiene la pregunta escrita. ESta es una técnica extrema.
Esta es recomendable usarla cuando estamos se-
guros de que el juez o tribunal no los permitiran.

h) Eso no contesto mi pregunta Estatécnicase
da cuando el testigo no quiere responder o contestar la
pregunta, y en ese momentoT el abogado le manifiesta
al testigo: eso no contesto mi pregunta ;no es cierto?.

i) Su respuesta es afirmativa Esta tecni-
ca se utiliza cuando el testigo termina su lar-
ga y evasiva respuesta. El que contrainterro-
ga sin moverse o dejar de mirar al testigo, le
senala al testigo: “entonces su respuesta es afirmativa”.

j) Uso del nombre formal Esta técnica se
da cuando antes de repetir la pregunta, debemos
individualizar al testigo con su nombre completo.

k) Descarte Esta técnica, como su nombre lo
indica, consiste en ir descartando las respuestas de los
testigos, cuando estos quieren evadir las respuestas y
queellopodriaconllevarenquedarmalfrentealtribunal.
Preguntas que hacen perder el control del testigo.
El Testigo en un proceso penal es un organo de
prueba, que comparece ante un Juzgado de pri-
mera Instancia, unipersonal o Tribunal Integrado,
con el objeto de manifestar los hechos que le con-
stan sobre un delito que ha percibido a traves de sus
sentidos y que comparece a contarlo ante los jueces.

Sin embargo, en el interrogatorio y contrainter-
rogatorio existen algunas preguntas que hacen perder
el control del testigo y por ello no deben de ser formula-
das durante el examen y contra examen, ya que los Su-
jetos procesales deben de actuar de buena fe y no for-
mular al testigo preguntas que no aporten nada para la
averiguacion de la verdad, estas preguntas pueden ser:

1. Abandonar Las Preguntas Sugestivas
2. Preguntas Abiertas Con Final

3. Preguntas Conclusivas

4. Preguntas De Caracterizacion

5. Preguntas Acerca De Lo Declarado

6. Preguntas Que Solicitan Explicaciones
7. Preguntas Para Conocer Informacion
8. Pregunta Reiterativat
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Conclusion

El interrogatorio es la accion externa que ejecuta una
persona (examinador) frente a otra (examinado) con la
finalidad de obtener de este una respuesta sobre deter-
minado punto en concreto por medio de una pregunta
idonea mientras que el contrainterrogatorio tiene por
objeto interrogar al testigo sobre aspectos controversia-
lesdelostemas de su testimonio absueltos en elexamen
directo. Puede hacérsele preguntas en viade refutacion.
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EXAMEN DE PERITOS

Resumen

En los procesos penales, especificamente en
la etapa del debate oral; se presentan los casos en los
que se hace necesario proponer la prueba de peritos,
estos deben de pertenecer al Instituto Nacional de
Ciencias Forenses de Guatemala (INACIF) puesto que
€es requisito sine cuanon para poder ser aceptados
como tales. Estos Peritos estaran sujetos a interroga-
torio de quien los propuso y de la contraparte; al igual
que un juzgador, ellos deben de actuar en forma im-
parcial y evitar que con sus conductas puedan dar lu-
gar a que se dude de su correcto desempeno. Quien
los propone debe de conocer sobre los informes que
presentara, y debe de mantener constante comuni-
cacion en cuanto a que extremos son los que se con-
sideran relevantes, evitando siempre la parcialidad.

En forma general, el Perito debe de limitarse a rendir
su informe tal y como lo ha conocido, evitando ver,
0 pedir sugerencia de la parte que lo ha propuesto,
tambien debe de evitar confrontar o faltar al respeto
de la parte que no lo propuso, y en todo momento ac-
tuar con ética, vertiendo sus informes en pro del es-
clarecimiento del caso, coadyuvando en esa forma a
la construccion de un verdadero Estado de Derecho.

S RAENE

‘

<

Palabras claves

Perito, abogado, juez, interrogatorio, examen,

objetividad, imparcialidad, examen, juicio,
litigio, credibilidad, ética.

Introduccion

En el presente trabajo se aborda el tema
Examen de Peritos, ;como se realiza el examen directo
de Peritos?, ;qué es elexamendirecto de peritos?, ladif-
erenciade estos con los testigos, ¢a cargo de quien esta
elexamendirectode peritos?, lasreglas especificas para
los Peritos, los informes de los Peritos, las conclusiones
que emiten los Peritos, y demds incidencias que conlle-
va la proposicion de un Perito dentro del debate Oral.

A lo largo de este trabajo se explica cada uno
de los pasos mencionados y la mejor forma de llevar-
los a cabo dentro de la etapa del proceso penal aludi-
da, persiguiendo con este aporte contribuir a el mejor
diligenciamiento de estos profesionales que coadyu-
van al esclarecimiento de un hecho, y a determinar
la situacion juridica de quien esta siendo juzgado.

AUTORES:
Edgar Ivan Martinez Lopez
Luis Fernando Pérez Herrera
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Examen
Directo de
Peritos

Cabe senalar que un testigo y un perito no se
pueden entenderen un mismo sentido, si bien es cierto,
ambos son fuente de informacion, la diferencia radica
que los primeros aportan el conocimiento de un hecho
del cual han presenciado o han tenido informacion en
forma espontanea, por mera coincidencia en tiempo y
los segundos han obtenido la informacion a través de
una labor de recoleccion de evidencias, trabajos en
laboratorios, etc. De forma cientifica, veraz e imparcial.

A diferencia de los testigos, que llegan a juicio
por haber percibido en forma directa a través de sus
sentidos alguna informacion relevante para el caso que
sejuzga, los peritos llegan ajuicio por poseer una exper-
ticia especial en un @rea de conocimientos derivada de
sus estudios o especializacion profesional, su desem-
peno en ciertas artes, o el gjercicio de determinado ofi-
cio. Los peritos entonces concurren al juicio a declarar
no en funcion al conocimiento directo que tengan del
hecho, sino debido a que, por su manejo de un ambito
especifico del conocimiento, pueden realizar analisis y
sacar conclusiones sobre un aspecto puntual
sometido a su experticia. (Escobar, 2021, p. 306)
En palabras del autor Escobar,
existe una  diferencia fundamental  entre
testigo y perito, el primero ha estado presente en
el evento que se juzga, y el segundo llega a con-
clusiones derivadas de sus conocimientos y expe-
riencia y que llega a juicio, citado para que expo-
nga sus conclusiones y como llegd a las mismas.

Cabe senalar que, en el sistema acusatorio,
el perito no es un auxiliar de la justicia, sino que es
un perito de parte. Ya que quien propone a éste, es
porque ya ha determinado que las conclusiones que
se verteran seran de beneficio para la causa que de-
fiende, es claro que una vez propuesto y diligencia-
do como tal, esta expuesto al contra examen, pero
si todo marcha en el sentido de quien lo propone,
dicho contra examen unicamente confirmara los

extremos que se desean exponer ante el juzgador.
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¢Quiénes son los Peritos y los testi-
gos expertos?

No es un tema de discusion, un Perito es
aquel profesional en la materia, en el arte, que se es-
pecializa y que, en todos los procesos penales, no
ha presenciado de primera mano lo que ha ocur-
rido, sino que arriba a sus conclusiones derivado
0 motivado por el trabajo de campo o de laborato-
rio que se le solicita en base a sus conocimientos;
Veamos un ejemplo que ilustre mejor lo explica-
do. Supongamos que Juan Martinez se encuentra
en una esquina y en ese momento observa un acci-
dente entre dos autos que chocan. Uno de los au-
tos iba a exceso de velocidad uy no respeto el sema-
foro. Supongamos que Juan Martinez es mecanico.

El senor Juan Martinez es citado a declarar
como testigo. No le es encargado ningun peritaje, ni es
ofrecido como perito. En el examen directo, entonces,
declara fundamentalmente los hechos que percibio
como cualquier testigo. La cuestion es, ¢podria el ex-
amen directo ademas ir sobre preguntas que requieran
de él algo mas parecido a una opinion que un hecho?
La respuesta a esta pregunta, como casi todo lo que
ocurre en el juicio, es mas parecido a un estandar que a
una regla: mientras mas experticia demuestre el testigo
- y esta experticia es parte del proceso de acreditacion.

En el propio examen directo - mas rele-
vante se torna su opinion. Dado que no practico
un peritaje, seguramente la admision de sus opin-
iones tiene limites (sin mencionar su peso); y, de
vuelta, donde se traza esa linea es directamente
proporcional a la relevancia de dichas opiniones,
y dicha relevancia es directamente
proporcional al grado de experticia detentado (in-
cluyendo la especifica de la materia, de manera que
talvez no baste simplemente “ser mecanico”) (Bay-
telman y Duce, 2004, p.307); Debemos de entend-
er que lo que los autores Baytelman y Duce desean

plasmar en el ejemplo planteado, es que si quien
esta exponiendo su testimonio posee conocimientos
técnicos obre lo que estad indicando, mas fuerza de
convencimiento tiene sobre el juzgador, pero que no
puede llegar a emitir conclusiones aun teniendo el
conocimiento o poseer el arte; unicamente debe basar
su relato en lo percibido por sus sentidos, en esen-
cia es lo relevante de su participacion como testigo.
Podriamos decir que un perito, es una persona que
ha tenido estudios y capacitaciones para poder emitir
un dictamen sobre un hecho que se le presente, es
decir que no es alguien que estuvo presente en el
hecho, el perito conoce del hecho por el objeto o per-
sona que se le presenta para que examine y pueda
emitir su informe, al contrario de un testigo experto,
esta persona si le constan los hechos porque estu-
vo en el momento y lugar que ocurrio el hecho y ese
hecho ocurrido tiene que ver con el conocimiento
que él tiene ya sea por su tipo de trabajo o profesion.

¢Quién esta a cargo del examen di-
recto de peritos?

La funcion de los consultores técnicos
Toda herramienta que apoye a la parte que propone
un perito es valida siempre y cuando no contrarie
la ley adjetiva penal, quien propone al perito puede
apoyarse de un consultor, pero en definitiva quien
debe de examinar al perito propuesto, es quien lo
propuso, si se diera el caso de que consultor y peri-
to se vieran envueltos en un dialogo con vocabular-
io técnico, conocido unicamente por ellos, podria
provocar que no sea entendido por la contraparte,

sobre lo que la contraparte esta preguntando
en el contra examen (Escobar, 2021, p. 308);
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Estos son auxiliares en el proceso y
tienen la funcion de facilitar la explicacion
con palabras sencillas de qué se va a tratar el
peritaje que se va a desarrollar en el debate.

Para poder incorporar los dictamenes peri-
ciales y que éstos sean admitidos como validos
€S necesario tomar en cuenta varios aspectos, no
tbasta con que el perito haga acto de presencia, es
necesario que quien lo propuso pueda demostrar
desde la idoneidad, experiencia y la veracidad de las
conclusiones a las que ha arribado. Segun Garavito,
citado por (Escobar, 2021, p. 308 - 310) hay reglas
especificas a saber sobre los peritos y las enumera asi:

Reglas especificas para los Peritos

1. Sobre los antecedentes que acred-
iten su conocimiento teodrico sobre la cien-
cia, tecnica o0 arte en que es experto.
En este punto, lo que se busca es acreditar al tes-
tigo, esto es mostrarle al juez que el perito, tiene la
formacion académica, los titulos, los conocimien-
tos y la experiencia que le permiten actuar como tal.

2. Sobre los antecedentes que
acreditan su conocimiento en el uso de in-
strumentos o medios en los cuales es experto
Estas preguntas igual que las anteriores buscan
acreditar al perito, pero ya de manera especifica so-
bre el uso de una determinada técnica en la cual es
experto. Por ejemplo, a un psiquiatra se le podria
hacer la siguiente pregunta. Preguntado: indique a
este despacho qué es un test de inteligencia y para

quésirve. ;Como se interpreta ese test de inteligencia?




3. Sobre los antecedentes que
acreditan su conocimiento practico en la cien-
cia, tecnica, arte, oficio o aficion aplicable
Al igual que las anteriores, buscan acreditar al perito y
aquisele hacen preguntas encaminadas aque demues-
tre su experienciaen el uso de unadeterminadatecnica.

4, Sobre los principios  cientificos,
técnicos o artisticos en los que fundamen-
ta sus verificaciones o andlisis de aceptacion
En este punto se le debe interrogar sobre los principios,
cientificos, técnicos o artisticos que fundamentan una
determinada prueba cientifica, por ejemplo, a un balisti-
co. ¢Que principios guian una prueba de absorcion
atomica? O a un Patdlogo ¢;Cual es la base cientifi-
ca para realizar de manera correcta una necropsia?

5. Sobre los métodos empleados en
las investigaciones y analisis relativos al caso
Otro aspecto fundamental que se debe tener en cuen-
ta es el que se refiere a los meétodos empleados en las
investigaciones y analisis relativos al caso. En ejem-
plo del balistico y efectos de determinar si quedan
residuos de pdlvora que fuesen indicativos de que
una persona disparo, se podrian hacer pruebas
encaminadas a determinar si se utilizo la prueba del
guantelete de parafina o la prueba de absorcion atomi-
ca, solicitando que se explique por qué se utilizo una
u otra, requiriendolo para que senale el nivel de con-

fiabilidad y objetividad de la mencionada prueba.

6. Sobre si en su examen o verificacion
utilizo técnicas de orientacion, de probabilidad
o de certeza Deberia indagarsele al perito sobre
si utilizo técnicas de verificacion, probabilidad
O certeza, porque cada una de ellas tiene una fi-
nalidad distinta. Nunca sera lo mismo una prue-
ba de probabilidad que una de certeza y los re-
sultados en cada una de las pruebas pondran
al juez frente a una perspectiva distinta. Nos en-
contramos que en algunos informes periciales
que senalan que sus resultados de certeza y por
ejemplo en la psicologia no hay resultados de
certeza porque la psicologia no es una ciencia
exacta, es decir en ciencias como la psicologia
solo podemos decir que utilizan técnicas de
orientacion o de probabilidad, pero no de certeza.
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7. La  corroboracion o ratificacion
de la opinion pericial por otros exper-
tos que declaran tambien en el mismo juicio
El perito podra ser confrontado con otros expertos
que han opinado sobre el tema, incluso para ello
se le podran poner de presente articulos o escritos
que sobre el tema hayan sido realizados por exper-
tos, con lo cual se buscara darle mayor fortaleza a
su declaracion. Esto dejara en la mente del juez, la
idea que lo que esta manifestando el perito tiene un
soporte y que, como tal, debe ser valorado de mane-
ra positiva. Generalmente para darle mayor fortale-
za al testimonio dado por un perito psicologo, un
psiquiatra, o un fisico, seria conveniente que un segun-
do declarara en el proceso para que ratifique lo men-
cionado por este, porque ademas como se trata de una
cienciaenlacualeljueznoesexperto, estole daramayor
fortalezaalateoriaplanteadaporel perito que yadeclaro

8. Sobre temas similares a los anteriores
Finalmente, el perito puede serinterrogado sobre temas
similaresaefectosdedarlemayorcredibilidadasuversion.

9. No se le puede interrogar sobre la im-
putabilidad o inimputabilidad del acusado
Si el perito es un psiquiatra no se le puede pedir
que manifieste si en su concepto el acusado es im-
putable o inimputable porque este es un juicio de
valor netamente juridico que debe determinar el juez
y no el perito. (...) el perito mutuo propio no puede
sugerir que el examinado es imputable o inimputable.

10. El perito puede ser interrogado sobre
documentos elaborados por otros profesionales
Este topico tiene que ver especialmente con los peri-
tos medicos, quienes tendran que pronunciarse sobre
la historia clinica que naturalmente no fue elaborad
por ellos, pero incluso puede ocurrir que el medico
anestesiologo se pronuncie sobre las anotaciones
realizadas por el cirujano. La discusion surge a raiz
de algunos casos en que se venia planteando que,
si el perito opinaba sobre un documento distinto al
elaborado por él, era una respuesta de referencia que
no podia ser admitida. Naturalmente ésta no puede
ser la interpretacion que se le da al tema, so pena
incluso que la prueba pericial pierda todo su senti-
do, porque entre las razones al elaborar la base de la
opinion pericial, es muy probable que el perito se le
ponga de presente la historia clinica para que con base
en ella la emita, otro tanto se puede decir del medico
quien puede ser interrogado sobre una anotacion en

11. Para poder interrogar al perito
tiene que existir una base de opinion pericial

Si se pretende llevar al perito a la audiencia para
ser interrogado debe haber presentado una base de
la opinion pericial, siendo este un informe resumido,
Naturalmente si se pretende incorporar la base de la
opinion pericial, como prueba, se tendra que realizar
a traves del perito, que es el testigo de acreditacion
necesario para este proposito. Es importante aclarar
queesabasedelaopinionpericialserequiereparaelperito
ynoparaeltestigotecnico, siendoesteultimoelquetiene
conocimientos especiales en torno a una ciencia o arte.

Segun el autor Garavito, citado por Escobar,
indica en once numerales aspectos que hay que
tomar en cuenta al examinar a un perito, los cuales
son una herramienta fundamental para lograr el ob-
jetivo de la parte que propuso al representante del
Instituto Nacional de Ciencias Forenses y obtener
los resultados positivos para la causa que defiende.

Cuando se ofrece un dictamen de experto,
es este escrito la base que tiene el perito que en su
momento procesal oportuno haré acto de presen-
cia y se le pondra a la vista esta base de opinion peri-
cial para que la amplié, modifique o ratifique y pueda
explicar al Juez el porqué de sus conclusiones.
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Conclusion

En el proceso penal, especificamente en la eta-
pa de debate, es el momento procesal oportuno para la
incorporacion y valoracion de la prueba, tal es el caso
de los peritos, la parte que los propone busca acreditar
su participacion y sus informes hacieéndole preguntas
encaminadas a que demuestre su experiencia en uso
de una materia determinada, y que su conclusiones son
emitidas en forma objetiva e imparcial, y que su com-
parecenciaajuicio es unicay exclusivamente para infor-
mar lo que su labor cientifica arroja como resultado de
sus diligencias tanto en campo como en el laboratorio.
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Conclusion
General

Un perito es aquel profesional ya sea en
ciencia o arte, al servicio de una institucion, en el
caso del sistema judicial guatemalteco, son acepta-
dos los que pertenecen al Instituto Nacional de
Ciencias Forenses, quien los propone, debe de
utilizar técnicas y estrategias para que sus conclu-
siones sean de beneficio para la causa que defiende.
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ALEGATOS DE APERTURA

Resumen Introduccion

Durante el desarrollo del presente nos aden- . 1y .

traremos a conocer acerca del alegato de apertura, ___En la presente investigacion se establecerd la
en que consiste, como funciona en que etapa del importancia del alegato de apertura, el cual es realiza-
proceso penal guatemalteco se desarrolla, quienes do en la etapa de debate oral y publico dentro del pro-
son los litigantes que hacen uso de esta herramien- ceso penal guatemalteco asicomo su estrecha relacion
ta de litigacion, que habilidades son necesarias con el principio de oralidad en virtud que en la referida

para el litigante en el sistema acusatorio adversarial. etapa existe un momento destinado para hacer uso de
tan efectiva herramienta, siempre y cuando el litigante

tenga los conocimientos juridicos basicos, destrezas
y habilidades para la argumentacion y persuasion.

Palabras claves N AUTORES:

Alegatos de apertura, debate oral y publico, Karen Lizbeth Ramirez Arriola

momento procesal.

Persi David Perez Raymundo




Alegatos de
apertura

Comenzaremos definiendo que son los ale-
gatos de apertura, no es mas que aquella introduc-
cion o la presentacion de la teoria del caso y se indi-
ca lo que se realizara durante el debate, los medios
de prueba y que se espera demostrar con los mis-
mos, asi también la sentencia que se desea obtener:
El alegato de apertura es una actividad fundamental
del litigante, ya que es su oportunidad para presentar
la teoria del caso, debemos de recordar que el juez o
tribunal que conocerd en la etapa del debate ignora
los pormenores del hecho ni las razones por las cuales
se incrimina al acusado, es por ello la importancia de
este alegato de apertura por que por medio de él se le
da aljuez o al tribunal la informacion relevante al inicio
deljuicioy dependiendo la forma en que se estructure
el alegado de apertura se lograra atraer la atencion
y el interés del juez o tribunal en el caso.

(Baytelman 'y Duce, 2004, pags. 363-364).

El alegato de apertura es el primer momen-
to en el desarrollo del debate oral y publico por
medio del cual el litigante mediante sus habili-
dades y destrezas atraera la atencion del que Juzga
El alegato de apertura no es un acto procesal con las
formas de realizarlo establecidas, por lo tanto queda a
criterio de quien lo formula como lo plantea, se plantea
de forma oral sibien es cierto es unaintroduccionouna
presentacion, el mismo debe ser sintético, claro y es-
quematico con la finalidad de que el mismo sea comp-
rensible desde el primer momento, considerando que
esel primeryla mejor oportunidad para quebrarel prin-
cipio de incertidumbre, por medio del alegato de aper-
tura se brinda la informacion relevante al caso mas no
se intenta probar el mismo en ese momento, por me-
dio del alegato el juez o tribunal tendra el primer con-
tacto con los hechos y antecedentes que fundamente
el caso y se crearan la primera impresion del caso.

De lo ya indicado podemos denotar la
importancia que tiene el alegato de apertura
considerando que constituye el primer contacto del
juez o tribunal con el caso, asi como fijar la teoria del
caso, ofrecer el punto de vista de cada parte y organizar
lainformacion para presentarla de manera sistematica.
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Por supuesto que para que podamos de realizar
un alegato de apertura en el cual como profesiones
demostremos esa habilidad, dominio y antecedentes
del caso, existen factores que van a influir en la forma
en que se realice, como le entonacion, ya que por me-
dio de ella lograremos atraer la atencion de quienes
nos escuchan enfatizando por medio de la entonacion
aquello que consideremos mas importante y de lo cual
queramos llamar la atencion. Asi tambien es muy im-
portante el ritmo con el cual hablemos ya que si habla-
mos demasiado rapido o demasiado lento, perderemos
la atencion de quien nos escucha ya que la informacion
no sera comprensible, debemos de realizar las pausas
necesarias, ya que es uno de los mejores recursos al
momento de llamar la atencion y que quien nos es-
cuche pueda asimilar la informacion, por supuesto que
estas pausas no deben de ser muy prolongadas, y por
ultimo pero no menos importante como debemos de
tomar en cuenta otro enfoque fundamental para pre-
sentar un buen alegato de aperturay este es, la claridad
del lenguaje con la que nos expresemos, recordando
que este alegato se hace de manera oral por que no
debemos de leer lo que ya esta escrito en la acusacion.

Para plantear un alegato de apertura debemos
deevitarcometererroresyaqueunodeellosqueseveen
los abogados litigantes sobre utilizar palabras y transfor-
mar el alegato en una declamacion de poesia o retorica,
otro error muy comun es realizar el alegato apelando a
lasemociones del juez o del tribunal, recordemos queel
alegatotienecomo finalidad fijarunaciertaversiondelos
hechos del caso y hacer una promesa de evidencia que
luego sera presentada, no es el momento para
hacerdiscursos emotivos, niemitirconclusiones mucho
menosdaropiniones personales. Para Kenney Hegland,
Destacado abogado de su época, existen cuatro
errores que usualmente se comenten al momento
de realizar un alegato inicial o alegato de apertura
siendo estos: 1.Hacer promesas que no se pueden
cumplir, recordemos que el alegato se indica lo que se
demostraraduranteeldesarrollodeldebate, porloqueno
podemosprometerdemostraralgoquenotienesustento.

2.Mencionarlapruebaquequizanollegueapro-
ducirse. Como la declaracion de testigos de los cuales
se tiene la incertidumbre. 3. Argumentar. El alegato es
una presentacion unaintroduccion porlotantonoesel
momento de presentarargumentaciones. 4. Realizar re-
latos interminables. Evitar que la presentacion del caso
sea larga, tediosa.(Solorzano, 2012, pags. 192-194)
Para un litigante su experiencia es el cono-
cimiento que adquiere a lo largo de sus viven-
cias profesionales, por lo que ofrecer y asegu-
rar un resultado no debe ser uno de sus fines.

Ahora bien ya indicamos que es un alegato de
apertura, lo errores mas comunes, entonces ahora in-
diqguemos que debe contener un alegato de apertura:

El contenido es muy preciso, debe de con-
tener todos los elementos de la teoria del caso, una
narracion persuasiva de los hechos, que seria el ele-
mento factico, los fundamentos juridicos que permiten
soportar legaly doctrinariamente la tesis, siendo este el
elementojuridicoylaspruebasquelodemuestrenyque
seran practicadas en el debate siendo este el elemen-
to probatorio.(Baitelman y Duce, 2004, pags. 366-367)
El alegato de apertura al no tener un orden o estructu-
ra establecido para su desarrollo es necesario que el
litigante realice su guia por medio del cual va estruc-
turar sus ideas y de esa manera hacerle saber a qui-
en juzgada el conocimiento del caso en concreto

Si bien es cierto no existe en la legis-
lacion una estructura establecida de como pre-
sentar un alegato de apertura existen elementos
muy puntuales que debe de contener el mismo..

Para lo cual lo estructuraremos de la
siguiente manera: 1. Introduccion: seria en este
momento la presentacion de la teoria del caso,
generalmente dandole un titulo no precisamente
juridico. 2. Cuerpo o contenido. En este se presen-
taron los elementos facticos, juridicos y probatorios,
3. Conclusion. El alegato de apertura se debe
de cerrar con una peticion especifica en cuan-
to a la sentencia.(Vasquez Karol, 2023, pag. 118)
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El litigante al desarrollar su alegato debe
tener presente que no se puede extender, pues-
to que el objeto es llamar la atencion de qui-
en Juzga y no lograr que pierda la atencion.

Conclusion

El Alegato de apertura se realiza en un mo-
mento procesal del debate, es considerado como una
herramienta por medio de la cual el litigante va a poner
en practica todas sus destrezas, habilidades, asi como
el conocimiento y manejo de la teoria del caso, logran-
do con ello llamar la atencion del juzgador, preparan-
dolo desde ese momento con argumentos claros,
precisos y circunstanciados que al final del debate
oral y publico el que juzga pueda emitir una decision
favorable a sus pretensiones. No es necesario que el liti-
ganteseextiendadebidoaquesilohacelograraperderla
atencion de quien juzgay el resultado sera catastrofico.
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Y 4

Conclusion
General

Con la entrada en vigencia del codigo procesal
penal, en el sistema de justicia de Guatemala se logro
modernizar el debate oral y publico lo que logro que el
juzgador tuviera la oportunidad de escuchar a viva voz
losargumentos delossujetos procesalesydeesacuenta
quien maneja la oralidad tiene grandes oportunidades
de lograr convencer a quien juzga de sus pretensiones.
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ALEGATODE CLAUSURA

Resumen

El alegato de clausura es la oportunidad
de causar una impresion disidente en el Juez que
esta llamado a dictar la sentencia; tal impresion
depende mucho de la destreza que tenga el abo-
gado para expresar los argumentos que conjun-
tamente con las pruebas producidas serviran
de base para condenar o absolver al acusado.

Es el momento procesal oportuno para
plantear nuestra teoria del caso, pero ya no con base
enespeculaciones, aca deben serargumentos solidos
y certeros, basados en el andlisis de cada una de las
pruebas respecto a las circunstancias de tiempo, lu-
gary modo que constan en la plataforma factica, tbus-
cando persuadiraljuez, haciendole ver circunstancias
muy particulares que demuestran la peticion de fondo.
Enfatizar carga de la prueba y presuncion de ino-
cencia, el Juez ya lo sabe, pero es importante re-
cordar a quien le corresponde la carga de la prueba.

Hay que elegir el punto de partida de
nuestra presentacion, en materia penal hay 2 op-
ciones, podemos empezar a narrar los hechos
(si es defensa activa) o bien a partir del mo-
mento de la detencion (si es defensa pasiva).

Utilizar apoyo visual de calidad es parte de una
buena estrategia.

Palabras claves

Litigio penal, argumentacion, persuasion,
alegatos de clausura, conclusiones, ética,
habilidad, destreza argumentativa,
capacidad de analisis.

Introduccion

La litigacion penal esta constituida por un
conjunto de tecnicas y destrezas que el abogado
debe poner en préactica en la secuela del proceso,
para ello es necesario que en la formacion de un Abo-
gado se tengan bases solidad, tanto tedricas como
practicas, formacion que debe consistir en el forta-
lecimiento de la habilidad de hablar ante un juez,
como el propio conocimiento teorico y normativo.

En el proceso penal hay ciertas etapas en donde
se pone mds de manifiesto la capacidad argumentativa
yaque de ello depende persuadir al juez sobre el interes
que se persigue. Uno de esos momentos es precisa-
mente a la hora de los alegatos de clausura, en donde
el abogado luego de toda una secuela procesal que
incluye la produccion de la prueba debe entrar a expre-
sar su analisis, por lo que a continuacion de desarrollan
las cuestiones medulares de esta fase del proceso, con
miras a una percepcion atinada de los abogados liti-
gantes, sobretodo en quienes se encuentran dando sus
primerospasosenestefascinantemundodellitigiopenal.

AUTORES:
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El alegato de
clausura

El Abogado penalista siempre debe
tener presente que en cada una de las etapas del pro-
ceso penal debe tener la destreza necesaria para ejerc-
er su funcion tanto si litiga de parte del ente acusador,
querellante o defensa técnica. Su actuacion es impor-
tante durante todo el proceso, pero tiene especial inci-
dencia durante laemision de las conclusiones, toda vez
que es elmomento cuspide detodo eljuicio oral y publi-
co, en donde basandose en la prueba producida, debe
vertir argumentos solidos, logicos e impactantes en la
percepcion de juez de sentencia, basandose en el anali-
sis de cada uno de los medios probatorios, ya que de
ello dependera un buen resultado para su patrocinado.

Las conclusiones son parte medular, no solo del
proceso, ya que trasciende el ejercicio profesion-
al del abogado litigante, quien debe tener presente
que “Son la ultima oportunidad de comunicarse di-
rectamente con el juez” (Escobar, 2021, p. 345).

Con base a lo antes indicado por el autor Escobar
se puede establecer que tanto el representante del
TMinisterio Publico, querellante, abogado directory de-
fensa deben tener plena preparacion, tanto académica,
como del caso concreto, para una buena presentacion
de alegatos de clausura. Se debe tener en cuenta que
elabogado no puede acudir a una audiencia para emitir
conclusiones si previamente no ha estudiado la secue-
la del juicio y la teoria del caso, debiendo tener la ética
profesional necesaria para preparar todos los pormeno-

res para atacar con argumentos cada una de la pruebas.
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En el proceso penal guatemalteco se contem-
pla dentro del juicio oral y publico una fase destinada
directamente a la emision de este tipo
de argumentacion, ello se encuentra
contemplado en su articulo 382 del Codigo Pro-
cesal Penal (1992), en donde se establece que:

Terminada la recepcion de las pruebas, el presi-
dente concedera sucesivamente la palabra al Ministerio
Publico, al querellante, al actor civil, alos defensores del
acusadoyalosabogados deltercero civilmente deman-
dado, para que, en ese orden, emitan sus conclusiones.

Regulacion que se concatena con la doctri-
na ya que en virtud del orden del juicio resulta logico
que, para emitir conclusiones los profesionales del
derecho tengan conocimiento de las pruebas que
han de ser sometidas a valoracion dentro de la senten-
cia. Aca cobra relevancia el principio de inmediacion,
toda vez que, de la percepcion, conocimiento del caso
concreto, capacidad de anadlisis y destreza argumen-
tativa, facilitara que los abogados tengan la capaci-
dad para hacerle al juez sus planteamientos y obser-
vaciones, motivando una resolucion favorable bajo la
objetividad, debido proceso y tutela judicial efectiva.

Paraelabogado quedefienderesultaimportante
aprovechar este momento procesal, ya tiene que garan-
tizarelderechodedefensadesu patrocinado, porloque,
aunado al estudio de la teoria del caso, debe mostrarse
seguro de lo que va a decir, en ese momento no puede
dudar ya que ello puede hacer que se ponga nervioso,

olvide las ideas centrales, quedado mal con su
cliente. También debe tener presente la diferencia de
las conclusiones con un alegato de apertura, en esta
etapa no puede especular, ya que la prueba ha sido
producida, por lo que debe centrarse en el analisis
del desfile probatorio, en virtud de que es la prueba
la que puede condenar o absolver a su patrocinado.

El abogado litigante debe moderar su tono de
voz a un nivel en el que proyecte seguridad, es muy
recomendable ver a los ojos de quienes se dirige; su
lenguaje corporal es importante, sobre todo porque
debe proyectar seguridad y credibilidad; estos son
técnicas que debe ir aplicando, porque la impresion
muchas veces no esta en lo que se argumenta sino en
la forma en que se dice. Ademas, debe tener presente
que “cada conclusion debe ser inferida producto de
un razonamiento a partir de los hechos expuestos
en la teoria del caso, respaldados por la prueba dili-
genciada durante el debate..” (Giron, 2022, p. 193).

Tomando en cuenta lo establecido por el jurista
Giron, decimos que el alegato de clausura requiere
preparacion del abogado que va a deponer, tan-
to en técnicas de litigio como en conocimiento del
caso en concreto; basicamente se requiere que se
apliquen las técnicas al conocimiento que se ten-
ga, ello para lograr una expresion clara y precisa, que

permita persuadir a juez que va a dictar la sentencia.
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Conclusion

El alegado de clausura, conocido como las
conclusiones dentro del juicio oral y publico esta-
blecido en el proceso penal guatemalteco, son el
momento procesal oportuno para que el abogado
litigante valiendose de tecnicas y destrezas, puede
expresar ante el juez llamado a dictar la sentencia los
argumentos necesarios y bien concatenados, anali-
zando las pruebas diligenciadas, indicando por qué
Si 0 por que no se les debe otorgar valor probatorio,
para que en base a ello quien juzga tome una de-
cision favorable a los intereses que defiende, hacien-
do prevalecer todo el andamiaje de principios y dere-
chos de las partes para la consecucion de justicia.
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LA PERSUASION

Resumen Introduccion

En la presente investigacion se aborda el
tema denominado “la persuasion” como el arte
de influir en el razonamiento, comportamien-
to y decision de los jueces en el proceso penal.

Desde una perspectiva general se puede de-
cir que la persuasion se ha convertido en un arte a
través de la historia, siendo esta de gran importancia
para influir en la toma de decisionesque una perso-
na o grupo de personas debe realizar sobre distintos

Para lo cual es indispensable tener cono- escenarios que le son informados por otros. En Vir-
cimiento pleno y dominio absoluto del caso objeto tud de lo cual, es necesario que la argumentacion
del litigio, lo cual permitira que se argumente con tal a realizarse, cumpla con técnicas y habilidades
seguridad que se influya en la psique del juzgador. adecuadas que permitan transmitir certeza sobre el

punto de vista que se expone y los motivos por los

En ese orden de ideas, es necesario es- cuales debe resolverse de tal manera una causa penal.

tablecer cudles son los elementos de la persua-
sion, asi como las técnicas y habilidades que debe
desarrollar el profesional del derecho para lograr con-
vencer al juez sobre la tesis que se argumentay se pre-
tende que tenga por demostrada. Ello con el objeto de
cumplir el in de la “persuasion”, que en material pro-
cesal es convencer a quien se dirige el mensaje (juez).

Palabras claves AUTORA

Persuasion, convencimiento, ideas, decisiones, & Mirsa Shisel Villatoro Cardona
discursos, argumentacion, demostracion,
proceso, litigantes, juez, elementos, habili-

dades, destrezas.




La ,
Persuasion

El arte de la persuasion implica una comuni-
cacion efectiva de ideas, la construccion de confianza
ylacreacion de una conexion emocionalimpulsada por
quientratadeconvenceralotro.Alrespecto,seindicaque:

La persuasion es la capacidad de con-
vencimiento externada y dirigida al juez. La persua-
sion tiene como finalidad influir psicologicamente en
la opinion, comportamiento y decision del juzgador,
esto sin que sea de manera coercitiva, sino mas bien,
empleando técnicas que hagan pasar a la otra persona
de su propio punto de vista, al punto de vista del per-
suasor y convencerlo de ser esta ultima perspectiva
la correcta solucion al caso. (Guevara, 2019, pag. 55)
Del concepto que brinda el autor antes citado, se
puede sustraer como caracteristica importante de la
persuasion, que esta es “no coercitiva”, pues en mate-
ria procesal penal, no se puede obligar al juez para que
decida conforme al criterio del exponente. Sino por
el contrario, la persuasion de manera sutil e ingenio-
sa hara que el juez perciba el argumento del litigante
como cierto y razonable y por ende acatara el mismo.

Es indispensable, que el exponente exteriorice
su motivacion con pleno dominio para que refleje
seguridad y sus intervenciones sean convincentes.
Por su parte, la autora guatemalteca Vasquez, expone
que “es el arte de hablar o escribir de manera elegante
y dar al lenguaje eficacia para persuadir
o conmover”. (Vasquez, 2023~ pdg. 28)

Es oportuno destacar que la referida autora con-
templa a la persuasion como un arte, catalogandola
como “elegante” ya sea de manera escrita 0 mediante la
oralidad, locual esinteresante, pues en efecto, el Aboga-
do en cada de sus intervenciones debe hacerlo con un
lenguaje apropiado y técnico que llegue a tenerimpac-
to en el pensamiento del juez, para que cada uno de los
argumentos que se exponen sutilmente cobren senti-
doenelrazonamiento deljuez, hastalograr persuadirlo.
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Importante es mencionar que, a traves del
tiempo, la persuasion no se utiliza solo en discur-
Ssos politicos o0 a las estrategias de venta; sino por
el contrario, esta se utiliza de manera natural en nu-
merosas actividades cotidianas, y de manera rele-
vante se utiliza tambien en ambitos profesionales y
empresariales. Su presencia sutil, pero impactante,
se manifiesta en conversaciones diarias, ven-
tas, ofertas, en la publicidad que nos ro-
dea y en las interacciones en redes sociales.

Propiciando que interesa en la presente in-
vestigacion en el ambito profesional, referente al liti-
gio, en el proceso penal, el autor Traversi en su obra
literaria denominada La Defensa Penal, indica que:
El objetivo que un abogado se propone alcanzar,
en cualquier tipo de juicio, y, por lo tanto, tambien
en el proceso penal, es el de convencer al juez para
que acoja la tesis que mantiene. De ahi la importan-
cia para el abogado de conocer los especificos me-
canismos psicologicos por medio de los cuales actua
la persuasion en el ambito forense. La persuasion
en el proceso penal asume un caracter de mecanis-
mo peculiar mediante el que el juez, en un contra-
dictorio entre las partes, se forma una conviccion ex-
presandola en su decision. (Traversi, 2013, pag. 237)

Segun lo referido por dicho autor, se puede
analizar que efectivamente, en el proceso penal se
observa el principio de contradiccion, y es por ello
que el juez, evalua las distintas perspectivas que le
son expuestas, acogiendo la que considere acer-
tada. Es también sano recordar, que, en ocasiones,
quienes ejercen la funcion decisiva, pueden tener cri-
terios ya establecidos y que son conocidos por los
litigantes, sin embargo, es importante trabajar en el for-
talecimiento de las técnicas persuasivas y no dejar de
aplicarlas, pues de manera interesante, la per-
suasion a pesar de existir un criterio ya esta-
blecido, puede lograr cambiar la forma de
Tpercibir 'y analizar determinados escenarios por
parte de los jueces, dando lugar a nuevos criterios.

Eldistinguidoautor Traversi, tambiénindicaque:
Los sujetos del proceso de la persuasion son basi-
camente el fiscal y los defensores (en calidad de per-
suasores), y el juez como la persona que se busca
persuadir. Asi mismo refiere que, tradicionalmente
se ha considerado que el momento tdpico de la per-
suasion es el debate, durante el cual el fiscal y los de-
fensores exponen sus propias tesis y formulan sus
respectivas conclusiones. (Traversi, 2013, pag. 237)

Respecto al aporte del autor citado, se con-
sidera que, si bien el debate es la etapa en la que se
desarrolla en su maxima potencia la persuasion, las
demas etapas procesales anteriores y posteriores tam-
bién son importantes, pues en cada peticion que reali-
zan los sujetos procesales esta implicito un punto de vis-
ta particular y que se espera que el juez pueda acoger.
Por ejemplo, en una audiencia de revision de la medida
de coercion, generalmente el ente acusador (Ministerio
Publico) tratara de persuadir al juez para que el sindica-
do permanezca en prision preventiva, argumentando
de manera “persuasiva” peligros procesales como el
peligrodefugaolaobstaculizacion paralaaveriguacion
de la verdad; y, por el contrario, la defensa técnica del
sindicado buscara persuadir al juez para que otorgue
al sindicado medidas sustitutivas en virtud de no
existir esos peligros procesales y presentando los
documentosdearraigonecesariosparaconvenceraljuez
de lo argumentado, convenciéndolo ademas de
que no existe ese peligro de obstaculizacion para la
averiguacion de la verdad, y que debe privilegiarse la
libertad del defendido, pues la libertad es un derecho
sagrado que debe sergarantizado y respetado, y que no
existen motivos para su restriccion en el caso concreto.

Si bien el juez es conocedor del derecho,
es importante dar énfasis al deber de observan-
cia por parte del juez de las normas legales aplica-
bles (de manera sucinta para no extender demasi-
ado la intervencion), refiriendo normas ordinarias,
constitucionales y convenios internacionales para

recordar al juez la importancia de este derecho.

PAGINA 73

ORATORIA FORENCE

Todo ello con el objeto de per
suadir al juez de que se tiene la razon.
Muestra de ello, es que la persuasion como tal, no esta
regulada en el ordenamiento juridico guatemalteco,
pues ha de recordarse que esta es una tecnica, tam-
bien apreciada como “arte”. No obstante, en lo que al
proceso penal concierne, puede referirse el articulo
109 del Codigo Procesal Penal, del cual puede sus-
traerse que efectivamente es necesario “convencer
al juez” sobre las peticiones que se realicen, este arti-
culo regula “Peticiones. El Ministerio Publico, al ig-
ual que los demas sujetos procesales, haran todos
los requerimientos en audiencia oral, unilateral o
bilateral, segun sea el caso, debiendo ser claros y con-
cisos, demostrando y argumentando su pretension”.

En el mismo orden de ideas, el articulo 82 del
Cadigo Procesal Penal guatemalteco, regula el de-
sarrollo de la audiencia inicial (primera declaracion),
y establece “1.. 2.. 3.. 4. El juez concedera la
palabra al fiscal y al defensor para que demuestren
y argumenten sobre la posibilidad de ligarlo a pro-
ceso, debiendo resolver en forma inmediata...”. En
virtud de lo cual entonces, se hace uso de la “persua-
sion”, pues finalmente el juez tomara una decision
analizando lo que los litigantes han argumentado y
demostrado, con el objeto de convencerlo sobre la
forma en que debe resolver. Lo mismo sucede con la
posterior discusion de la necesidad de imponer me-
didas de coercion, y sobre el plazo de investigacion.

El jurista Fontanet, en su obra Principios y
Técnicas de la Practica Forense, trae a colacion que:
El filosofo griego Aristoteles brindo una importante
aportacion respecto al tema de la persua-
sion, identificando tres elementos fun-

damentales en la retorica persuasiva;




a) Elportadordelmensaje:porexcelenciaseriaelabo-
gadoquerepresentea la parte. Pero tambien puede
tratarse de un organo de prueba que informa lo
que conoce sobre el caso (testigos, peritos, etc).
b) Elmensajecomotal:eslacomunicacionquese-
hacealjuezparalograrsu convencimiento, me-
diante la prueba y alegaciones presentadas.

c) Elreceptordel mensaje: se refiere al juez, jurado, tribu-
nal colegiado o unipersonal que adjudicara la contro-
versia presentada en el juicio. (Fontanet, 2010, pag. 15)
Por lo que, respecto a lo que el autor Fontanet in-
dica, se puede indicar que, en efecto, toda la infor-
macion que pretenda ser exteriorizada en cualqui-
er ambito (concerniente o no a lo juridico), para su
efectiva transmision, debe cumplir por lo menos
con los 3 elementos referidos: (portador) tam-
bien conocido como emisor; (el mensaje en si) que
comprende “lo que se dice” de manera escrita, verbal,
senas, etc. (siendo éstas 3 ultimas, ejemplos de los ca-
nales por los cuales se puede hacer llegar el mensa-
je); y finalmente (el receptor) es decir, quien recibe el
mensaje para comprender lo que se le ha expuesto.
Indispensableesrecordarque, elabogadodebeconocer
muybien el caso objetodel proceso, pueselloleayudara
a tener confianza en si mismo y seguridad de que lo
manifestado es procesalmente real.

Debe ademas dominar las técnicas que le
ayuden a desenvolverse mejor en juicio, adecuadas a
su propia forma de ser para evitar que se escuche un
argumento forzado. Entre dichas técnicas se encuentra
el adecuado contacto visual con el tribunal, que refle-
jara seguridad en el persuasor y enviara como mensa-
je que esta siendo transparente en su argumentacion;
demostrarrespetoysumoconocimientodelacausa;ilus-
trar perspectivas racionales y que puedan sustentarse
con la prueba para dar sentido en la psique del juez a la
teoria del caso sobre la cual se pretende convencerlo.

Habilidades y destrezas para la
persuasion

La habilidad en términos generales es la ca-
pacidad que se tiene para realizar con facilidad algu-
na tarea o actividad determinada. Las habilidades se
determinan como una caracteristica innata, es decir,
que la persona ya nace con las mismas, sean estas de
social,

caracter escolar, fisico o mental
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Y la destreza, es el resultado optimo que se ob-
tiene al poner en practica actividades especificas, que
se perfeccionan a través del tiempo, la repeticion y la
experiencia. Por lo que la destreza, finalmente puede
potenciar una habilidad con la que ya se cuenta.
Sobre este tema se refiere que:

El aprendizaje de las técnicas para desarrollar
habilidades y destrezas permite saber que la forma y
el orden en que se presenta la informacion, influyen
en la toma de decisiones del juzgador; que es impotr-
tante el uso y la manera de escoger el lenguaje en la
formulacion de las preguntas; que el ritmo y tono de-
ben saberse manejar para mantener la atencion del juez
durante todo el tiempo;, que el uso de audiovi-
suales son una forma de extension de la voz y una
tecnica del aprendizaje visual en la que se debe
apoyar el abogado. (Escobar, 2021, pdg. 361)

El referido autor brinda un aporte importante,
pues al profundizar en ello, se puede establecer como
habilidad “la oratoria o facilidad de desenvolvimiento en
publico” como algo innato, y como destreza “perfeccio-
nar el desenvolvimiento del abogado desde su interior”
(por ejemplo, controlar internamente la respiracion), lo
cual le permitira expresarse con un ritmo adecuado al
hablar, y hacerlo coneltonodevoz convenientealo que
se pretende enfatizar (y con ello potenciar su habilidad).

Asi mismo, sentirse habil, capaz y seguro, per-
mitira que técnicamente establezca contacto visual con
quienesloescuchanyconellorealzarsusintervenciones,
captar la atencion del juez e influir en sus decisiones.
El autor Escobar, indica ademas que: Las habili-
dades, destrezas y valores que debe desarrollar el
abogado para presentar su pretension de mane-
ra convincente y con ello lograr persuadir al juez,
estan relacionadas con tener la capacidad de:

Formular una teoria del caso logica, creible y
juridicamente suficiente que se pueda probar.
X Determinar estratégicamente el orden en que
sus pruebas deben ser presentadas en el juicio.

Presentarun alegato de apertura que le permita plantear
unavision de lo sucedido y de lo que se vera en el juicio

.Conocer y aplicar la tecnica del interrogatorio
para hacer que el testigo narre una historia convin-
cente de acuerdo con lo que consta de la misma

.Utilizar  correctamente la técnica del con-
trainterrogatorio  para  revelar todas  aquel-
las debilidades, intereses, errores, prejuicios y
contradicciones que tenga el testigo de la contra-
parte o para resaltar algo que fortalece nuestra teoria.

. Saber en qué momento y con qué fundamento formu-
lar una objecion.

. Saber usar correctamente el lenguaje no verbal.

.Hacer ~un alegato de conclusion cla-
ro, corto, preciso, que le permita
al juez realmente concluir que el abogado
probo su caso y que la opinion que formula es
la que corresponde con lo que vio en el juicio.

. Reconocer y aplicar los principios y valores inmer-
S0s en toda contienda judicial para lograr que la mis-
ma sea leal, transparente, efectiva y vigorosa, pero
a la vez respetuosa de los derechos de los todos
que en ella intervienen”. (Escobar, 2021, pag. 361)

En ese sentido, tal como lo refiere el citado au-
tor Escobar, el profesional del derecho, debe tener
presente siempre la importancia de conocer y prepa-
rar su teoria del caso con la antelacion debida, la cual
debe ser acorde a la prueba que sera diligenciada
en debate y que previamente ha sido ya estudiada
por los sujetos procesales, a efecto de exponer el ra-
zonamiento que sobre el proceso en particular deba
realizarse y convencer suficientemente al juez sobre
la perspectiva argumentada y demostrada segun
los intereses de cada uno de los sujetos procesales.

Es por ello, que la persuasion juega un papel
importante en el litigio, pues de ella depende que
el receptor (juez) tenga una mejor percepcion de lo
ocurridoylacorrectasolucionquedebedarsealproceso.
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Conclusion

La persuasion es el arte de convencer al re-
ceptor del mensaje sobre la forma en que debe de-
cidir determinada situacion, ypara ello es necesario
brindarle elementos suficientes que permitan motivar
porqué debe tenerse por cierto lo que se argumenta.

En el proceso penal, es indispensable que los
litigantes tengan pleno conocimiento del caso obje-
to del litigio, y que, para hacer valer su teoria del caso,
desarrollen habilidades y tecnicas que les permi-
tan externar argumentos adecuados y suficientes,
que, vinculados de manera logica con la prueba
y las normas legales, logren persuadir al juez para
resolver en determinada forma el caso concreto.
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